PAGE  
1

[image: image1.png]


 БТПП в медийното пространство            12.08.2014    
http://paper.standartnews.com/bg/article.php?d=2014-08-11&article=501911
Точният и верен глас на бизнеса
В-к Стандарт,  11 Август 2014-08-12       стр.14
 
[image: image2.jpg]



Цветан Симеонов, 
председател на БТПП

Драги автори, служители и ръководители на уважавания и обичан вестник "Стандарт", в човешкия живот 22 години са време на цветуща младост. За един всекидневник като вашия са време на утвърден авторитет, стабилност и мъдрост. От сърце ви поздравявам по повод тази значима в нашето сложно време годишнина! 
Горещо ви пожелавам да продължи да укрепва авторитетът на вестника, да расте интересът на читателите към обективното, остро и полезно журналистическо слово на страниците му! И на талантливия екип - цветуща младост цял живот!
Изказвам искрена благодарност за публикациите и интервютата на страниците на в. "Стандарт", които отразяват дейността на Българската търговско-промишлена палата и на бизнеса като цяло. 
Много се радвам, че имам отново възможността да поздравя изпълнителния директор и главен редактор на в. "Стандарт" г-жа Славка Бозукова, на която миналата година връчих Наградата на БТПП за Медия-2013 г., единодушно присъдена на ръководения от нея вестник "Стандарт". 

Вярвам, че в. "Стандарт" ще продължи да дава гласност на вижданията на членовете на БТПП по важните за икономиката на страната въпроси. 
============================......
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  http://m.mypr.bg/news/business/BTPP-apelira-za-pomosht-na-postradalite-ot-navodneniyata-v-Byala-Slatina-10291/
БТПП апелира за помощ на пострадалите от наводненията в Бяла Слатина
Дата: 11 Август 2014 г.
Българската търговско-промишлена палата (БТПП) е съпричастна към бедстващите хора в регионите, пострадали от наводненията.

Поради обявеното „бедствено положение" след преливането на водите на р. Скът ръководството на община Бяла Слатина се обръща към БТПП за съдействие.

БТПП призовава своите членове и всички представители на бизнеса заедно да помогнем на бедстващото население в Бяла Слатина.

На територията на общината по-голямата част от жителите се нуждаят спешно от вода, храна, дрехи, парични средства и всичко необходимо за справяне с кризисната ситуация.

Може да направите дарения по следната банкова сметка:

Интернешънъл Ацет Банк АД-клон Враца
IBAN: BG84IABG74945002025403
BIC: IABGBGSF, гр. Враца, ул. „Искър" 4
(За пострадалите от наводненията в община Бяла Слатина)

Пункт за събиране на дарения в помощ на пострадалите от наводненията е сформиран в сградата на Общинска администрация на адрес:

гр. Бяла Слатина – 3200
ул. Климент Охридски 68
Общинска администрация
За допълнителна информация:

Тел.: 0915/ 882 114;  0915/ 82 655 

========================================
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 http://konkurent.bg/article/25138/prizovavat-biznesa-da-pomaga-na-biala-slatina
Призовават бизнеса да помага на Бяла Слатина

2014-08-11  175  0

Подобни новини

Кристалина Георгиева отива в Мизия 2014-08-12  30  0

Областният отговори на въпросите за Мизия 2014-08-12  69  0
Туристи от САЩ налазиха Видин 2014-08-12  25  0

Селце празнува 80 години от преименуването си 2014-08-12  28  0

 ===================

Българската търговско-промишлена палата е съпричастна към бедстващите хора в регионите, пострадали от наводненията. 
Поради обявеното „бедствено положение“ след преливането на водите на река Скът, от ръководството на община Бяла Слатина се обрнали към БТПП за съдействие. 
От там призоваха своите членове и всички представители на бизнеса заедно да помогнат на бедстващото население в Бяла Слатина. 
На територията на общината, по-голямата част от жителите се нуждаят спешно от вода, храна, дрехи, парични средства и всичко необходимо за справяне с кризисната ситуация.

Може да направите дарения по следната банкова сметка:
Интернешънъл Ацет Банк АД-клон Враца
IBAN: BG84IABG74945002025403
BIC: IABGBGSF, гр. Враца, ул. „Искър“ 4
/За пострадалите от наводненията в община Бяла Слатина/
Пункт за събиране на дарения в помощ на пострадалите от наводненията е сформиран в сградата на Общинска администрация на адрес:
Бяла Слатина – 3200
ул. „Климент Охридски“ 68
Общинска администрация
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      БТПП издава АТА карнет, който пести пари за бизнеса при временен износ и внос на стоки
ПРЕДПРИЕМАЧ.

Карнетите се обработват и издават за срок от един ден. След тяхното изполване, същите трябва да се върнат вПалатата.
Карнетът АТА е международен унифициран митнически гаранционен документ за временен внос, износ и транзитно преминаване на стоки, съгласно Международната Конвенция АТА и Истанбулската Конвенция за временен внос. Съгласно българското законодателство, режимът за използването му е уреден в Правилника за прилагане на Закона за митниците. БТПП е издател и гарант на карнета АТА. На това основание, Палатата е член на Международната гаранционна верига АТА, създадена към Световната федерация на търговските палати. Карнетът АТА се използва за всички страни, подписали Конвенцията (Списъка можете да видите в сайта на Палатата).  Митните сборове, дължими за поставените стоки под покритието на АТA Карнета, са гарантирани от Международна гаранционна верига. В нея участват оправомощените гарантиращи организации от страните членки на конвенцията АТА. За България това е БТПП.

Предимства за използване на карнет АТА:
· улесняване на лицата, които временно внасят, временно изнасят и транзитират стоки;

· предвидимост на разходите;

· елиминиране на необходимостта от попълване на национални митнически документи;

· опростяване и ускоряване на митническите процедури, като се избягва заплащането на митнически депозити;

· веднъж издаден, документът може да се използва в неограничен брой страни, в срок от една година от деня на издаването му (само с един карнет АТА едни и същи стоки могат да вземат участие в много изложби, панаири и други мероприятия, провеждани в различни страни в рамките на една година);

Карнет АТА се използва при износ, внос и транзитно преминаване на:
· експонати за участие в международни панаири, изложби, презентации и други представителни мероприятия;

· професионални материали и оборудване - музикални инструменти, компютърна техника, офис оборудване, телевизионна,  видео- и кино апаратура, театрален и цирков реквизит и др.;

· промишлени образци;

· произведения на изкуството; исторически музейни реликви;

· спортни съоръжения и др.

Стоките, движещи се под покритието на карнет АТА, могат да бъдат превозвани с всякакъв вид превозни средства - самолет, влак, автомобил, камион и др. Единственото задължително условие по Конвенцията е стоките да бъдат върнати обратно в страната във вида, в който са изнесени и в срока на валидността му, който не може да надвишава една година от деня на издаването му.

Процедура по издаването на АТА карнетите
За да се получи АТА карнет е необходимо:

· Да се попълнят унифицираните формуляри със всички необходими данни,обозначени в тях и се опишат стоките

· Да се сключи договор за издаването и гарантиран

· Да се внесе депозит в БТПП. Плащането може да се извърши в касата на БТПП или по банков път.

· Да се плати такса за издаването на карнета.

==================


http://www.monitor.bg/article?id=439303
Износът расте втори месец поред       Монитор

Заради по-високия износ търговският дефицит намалява през юни с 42%.

12.08.2014
Износът продължава да се възстановява и през юни. Експортът нараства със 7,1% на годишна база до 3,7 млрд. лв. За покачването допринася най-вече увеличеният износ за държавите членки на Европейския съюз (ЕС).Освен това през юни износът ни към трети страни отчете първи ръст (2% на годишна база) през 2014 г.. Последното увеличение беше през декември миналата година, като спадовете в три от месеците на тази година надхвърлиха 20%, припомня investor.bg.След като през май скочи с 10%, износът към нашият основен търговски партньор – страните от ЕС, се повишава с нови 10,5% на годишна база до 2,62 млрд. лв., показват последните данни на НСИ. Добра новина е, че експортът на стоки и услуги за трети страни отбелязва ръст от 2% през юни до 1,4 млрд. лв.

За периода януари-юни износът обаче намалява с 3,4% и възлиза на 20,09 млрд. лв. Само през второто тримесечие експортът се понижава с 0,2% до 10,57 млрд. лв., сочат още данните на НСИ.

Подкрепа за експорта през първата половина на 2014 г. оказват търговските връзки с държавите членки на ЕС за сметка на тези с трети страни. През първото полугодие износът за ЕС е с 2,7% повече спрямо същия период на предходната година и възлиза на 12,59 млрд. лв. Само през второто тримесечие за държавите от европейския блок сме доставили с 5,3% повече стоки и услуги на стойност 6,44 млрд. лв.

Заради по-високия износ търговският дефицит намалява през юни и през второто тримесечие. През юни понижението е с 42,3%, или с 339,7 млн. лв, до 463,2 млн. лв., а за тримесечния период – с 6,5%, или със 139,5 млн. лв. до 2 млрд. лв. Въпреки това през първото полугодие дефицитът се увеличава с 16,2%, или с 583,9 млн. лв., до 4,18 млрд. лв

=====================================================
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Спад на безработицата шести пореден месец

Последна редакция: 12.08.2014, 11:06

През юли 2014 г. безработицата в страната намалява за шести пореден месец. От началото на годината безработните са с почти 54 хиляди души по-малко.

Равнището на безработица през юли 2014 г. е 10.6%, като то намалява с 0.1 процентни пункта спрямо юни. В сравнение с юли 2013 г. равнището на безработица също намалява - с 0.2 процентни пункта, съобщава Агенцията по заетостта.

В бюрата по труда са регистрирани 347 249 безработни. Те намаляват с 4 003 души спрямо юни. Отчетеното намаление спрямо предходния месец е най-голямото от 2007 г. насам. В сравнение с юли 2013 г. безработните са значително по-малко - със 7 790 души.

Регистрираните младежи до 24 г. са 25 924 души (7.5% от всички безработни) - с 8 488 души по-малко в сравнение с юли 2013г. Регистрираните младежи до 29 г. (включващи и тези до 24 г.) са 58 260 (16.8% от всички безработни) - с 13 906 души по-малко спрямо юли 2013г.

На работа през юли 2014 г. са постъпили 16 571 безработни - с 8 469 лица по-малко спрямо юни, което е обичайно за този месец от годината.

14 160 от започналите работа са се реализирали на първичния пазар. Те намаляват с 4 778 души в сравнение с юни 2014 г. Основната причина за спада е, че броят на заявените работни места през юли намалява спрямо юни, което е трайна дългогодишна тенденция. Спрямо юли 2013 г., обаче, започналите работа са с 1 240 повече, което потвърждава тенденцията за нарастване броя на започналите работа в реалната икономика на годишна база.

В бюрата по труда са заявени 12 740 работни места в реалния сектор, с 2 945 места по-малко в сравнение с юни, но с 1 370 места повече от същия месец на 2013 г. Най-много свободни работни места са заявени от преработващата промишленост (3 878 места), от търговията (2510 места), от административни и спомагателни дейности (790 места), от хотелиерството и ресторантьорството (755 места), от строителството (688 места), от образованието (602 места), от селското, горско и рибно стопанство (597 места), от транспорта (570 места) и др.

===========================================

http://www.segabg.com/article.php?id=712217
Цената на вътрешния дълг започна сериозно да се вдига

Финансовото министерство пласира ДЦК за 50 милиона лева при рекордна за тази година доходност

Таня Петрова

Честите емисии на държавни ценни книжа и нестабилната политическа ситуация доведоха до очакван резултат - оскъпяване на вътрешния дълг. Финансовото министерство вчера пласира 5-годишни държавни ценни книжа (ДЦК) за 50 милиона лева при значително по-висока доходност от предходните емисии. Постигнатият резултат показва, че инвеститорите запазват интерес към емисиите на вътрешен дълг, но при по-лоши параметри за държавата.

2.46% е средната годишна доходност (лихвата, която трябва да плати държавата) за пуснатите вчера ДЦК. Това е четвъртата поред продажба на 5-годишни ДЦК за тази година, като предходните търгове приключиха с по-ниска доходност. През януари инвеститорите закупиха 5-годишни ДЦК с номинал 50 милиона лева при средна годишна доходност от 2.18%. На последвалите два търга през април и юни за същия обем книжа доходността падна на 1.89% и 1.8%. 

На организирания вчера търг най-голямо количество ДЦК са придобили банките - 63,50%, следвани от пенсионни фондове - 16,50%, гаранционни фондове - 16,00%, и инвестиционни посредници - 4%. Направените от инвеститорите заявки са на обща стойност 89.75 млн. лв.

Очаква се през август да има още една емисия на ДЦК със срочност две години и половина, като предварително обявеният обем е за 50 милиона лева. През септември според емисионния календар на МФ е предвидено поемане на още 428.4 милиона лева дълг на вътрешния пазар. Тези търгове на ДЦК бяха обявени още от кабинета "Орешарски". Не е ясно дали служебният министър Румен Порожанов възнамерява да ги преразгледа, или да отложи отделни емисии. През юли финансовият министър Петър Чобанов отмени два търга за ДЦК за общо 109 милиона лева именно заради високата доходност.

Както "Сега" писа, тази година правителството емитира сериозни обеми вътрешен дълг, но голяма част от книжата са краткосрочни, с падеж до края на годината. Така те не влизат в ограничението за новопоетия дълг, който може да се емитира в рамките на годината. За 2014 г. лимитът е 4.4 млрд. лв. Емитирането на краткосрочни книжа обаче изисква наличие на ликвидни средства, с които да бъде покрит падежът. През септември предстои падеж по ДЦК от 2013 г. в размер на 300 милиона лева. През октомври трябва да се изплатят и 400 милиона лева по падежиращи 9-месечни книжа, продадени през януари т.г. В края на ноември е падежът на 5-месечни ДЦК в размер на 1.228 милиарда лева, емитирани извънредно през юни и отново при висока доходност заради ситуацията около Първа инвестиционна банка. 

По информация на "Сега" от заложения лимит от 4.4 млрд. лв. за 2014 г. неизразходвани след вчерашната емисия остават около 880 милиона лева. С тях трябва да се покрие и заложеният в бюджета дефицит. Очаква се бъдещият парламент да актуализира бюджета и да позволи поемането на допълнителен дълг и по-висок дефицит.

====================

http://www.bnews.bg/article-113043
Три BG фирми поели престоя на нас руски туристи

BNews.bg

Иумата не е толкова голяма, че да се отрази крайно негативно на туроператорите

ОЩЕ ПО ТЕМАТА

Никой не спира туристите от опасния Офицерски плаж!
Пуснаха на вода кораба до о-в Света Анастасия
Зелените и Българска туристическа камара влязоха в немислим съюз срещу туризма
Купонджии или пияни свине са английските туристи?
Германците почиват 2 пъти по-евтино у нас, отколкото в родината си
Българите избягаха по чуждите курорти
Жалваме се от морето, когато свърши
Южното Черноморие потъна в скука, рекорден отлив на туристи
Млада двойка потъна в мъглата на Рила, спасиха я
Три български туроператорски фирми са поели престоя на руските туристи, които останаха блокирани

в страната ни. Това стана заради фалиралата руска фирма „Лабиринт”. Фирмите са Туристическа агенция „Солвекс”, „Торал” и „Go Holidays”.

Въпреки че става дума за чужди туристи и трите фирми, които са със значителен пазарен дял в бранша у нас, ще поемат изцяло допълнителния престой на руснаците в страната ни.

Това означава, че удължената, заради фалиралата фирма, ваканция на руснаците, ще бъде платена от българските фирми. Това обясни Гешо Любенов президент на туроператора „Торал”, който е една от фирмите, осигуряващи закъсалите туристи в страната ни.

Руснаците, които са близо 1500 души, ще останат в страната ни до 7-8 август, а някои от тях и до по-късно.

Те са настанени в над 250 хотела по протежението на цялото ни Черноморие - от Балчик до Царево.

За допълнителния престой на руснаците ще бъде платено на хотелите от трите български фирми като по думите на Любенов, сумата не е толкова голяма, че да се отрази крайно негативно на туроператорите.

За самолетните билети на закъсалите туристи обаче ще плати руският фонд „Турпомощ”. Следващите руски групи, които имат заявки за средата на август, най-вероятно няма да пристигнат у нас.

=========================================
http://novinite.bg/articles/75882/Ruskite-sankcii-shte-udaryat-drebniya-i-sredniya-biznes-u-nas
Руските санкции ще ударят дребния и средния бизнес у нас
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Send to Kindle

Бившият посланик на България в Русия и изпълнителен директор на Съюз "Произведено в България", Пламен Грозданов, заяви, че много малки и средни предприятия ще понесат огромни загуби от наложените от Русиясанкции, защото достъпът до руския пазар е труден, а връщането на този пазар е още по-трудно.

„Някои фирми инвестираха доста в този пазар през последните години и тази забрана действително може да им коства проблеми. Когато се затвори един пазар, много трудно се връща на него. Разпространихме декларация, в която призоваваме нашето правителство да не гледа мълчаливо какво се случва, да предприеме решителни мерки, да постави въпроса българските износители да бъдат компенсирани, да им бъдат намерени алтернативни пазари, точно това, което вече поискаха от Брюксел и други европейски страни“, коментира Грозданов пред БНР.

Бившият посланик обясни, че повече го безпокои, че износът на тези групи стоки е значителен, в размер на 12-14 млрд. евро. Спирането на този износ означава свръхпроизводство, свръхзапаси в един общ пазар, част от който сме и ние.

„Това автоматично изостря конкуренцията, не бих изключил да се въведат някои нелоялни търговски практики, включително дъмпингови цени на определени пазари. Като имаме предвид, че чуждите стоки от такъв характер са значително по-субсидирани от българските, като имаме предвид всички други условия, при които са поставени производителите в другите европейски страни, едно рязко сваляне на цените, което другите могат да си позволят за известно време, българските производители в никакъв случай не могат да си го позволят.“, каза още Пламен Грозданов.

Според него алтернативни пазари могат да са традиционният в миналото арабски пазар, Германия, Далечният изток.

Русия обяви, че вече няма да внася българските плодове и зеленчуци, говеждо, свинско, птиче месо, риба, сирена и млечни продукти. Руският президент Владимир Путин подписа указ, с които забранява или ограничава вносът на селскостопанска продукция, суровини и продоволствени продукти от всички държави, които наложиха санкции на Русия.

===================================.............
http://www.bnews.bg/article-110651
Измамна реклама

„Най-ниските“ цени на Кауфланд им донесоха солена глоба

BNews.bg

Комисията за защита на конкуренцията наложи глоба от над 542 000 лева на „Кауфланд България" за заблужадаваща реклама, съобщиха от антимонополния регулатор.

Комисията за защита на конкуренцията наложи глоба  от над 542 000 лева на „Кауфланд България"

за заблужадаваща реклама, съобщиха от антимонополния регулатор.

Проучването на регулатора открило, че от юни на 2010 г. до края на април 2014 г. търговската верига рекламирала цената и качеството на стоките си с послания като следното:

„K-Classic Ви дава гаранция за най-ниска цена! Без компромиси. При сравними продукти никоя друга търговска верига в нашия град не предлага по-ниска цена. Ден след ден, година след година“ и „гарантирано качество на най-ниска цена”.

„К-Classic” е собствената марка на дружеството, под която предлага различни продукти.

След проучване на цените в конкурентни вериги, „Кауфланд" намалява продажната цена на продукти „K-Classic“ на по-ниска или равна на тази при конкуренцията. В същото време създава предварителна представа у потребителя, че купувайки си дадена стока с посочената гаранция, същата е гарантирано на най-ниска цена.

В промоциите си дружеството използва форми с превъзходната степен „най” и сравнителната „по”, за да привлече вниманието на потребителите към факта, че цените на неговите „K-Classic“  продукти са най-ниските в сравнение с с други конкурентни вериги.

Според КЗК с поведението си "Кауфланд" целенасочено и систематично поддържал две паралелни ценови реакции - намаление цените на продуктите K-Classic под конкурентните, или до размера на най-ниската конкурентна цена.

В действителност потребителят получава равна на конкурентната цена, а не по–ниска, както се сочи в използваните рекламни послания.

При определяне на глоба КЗК е отчела за смекчаващо обстоятелство факта, че Кауфланд е променил част от рекламното послание - от „най-ниски цени” на „трайно ниски цени”.

======================
http://www.monitor.bg/article?id=439300
Според регулатора няма опасност от режим

ДКЕВР: Нова цена на тока от 1 октомври

Най-вероятно ще се стигне до увеличение

АЛЕКСАНДЪР ПЕТРОВ

Дали и какво ще е поскъпването на тока ще стане ясно в средата на септември, каза Боян Боев.

МОНИТОР

12.08.2014
От 1 октомври трябва да има нова цена на тока. Какъв ще е нейният размер и нейното евентуално увеличение, можем да разберем в средата на септември. Това обяви вчера председателят на Държавната комисия за енергийно и водно регулиране (ДКЕВР) Боян Боев.

Той посочи, че регулаторът още няма отговор от Европейската комисия относно писмото със съмнения за нерегламентирана държавна помощ по отношение на дългосрочните договори с ВЕИ производители и с двата американски ТЕЦ-а „AES Марица Изток 1” и „Контурглобал Марица Изток 3”. ДКЕВР обаче

очаква отговора на Брюксел по жалбите

за да може да вземе „акуратно решение” на създалата се ситуация, обясни Боев.

Според него, ако ЕК подкрепи жалбите и предложенията на регулатора, може и да не се говори за някакво увеличение. По неофициална информация стремежът е, ако има скок на цената, той да не надхвърля 5 на сто.

По повод решението на съда за отмяна на 20-процентната такса за върху цената на тока от вятърни и слънчеви централи, председателят на регулатора каза, че е предвидено събиране на таксата в по-малък обем. Решението ни заварва с ресурс от 80 млн. лева в бюджетната сметка, чакаме указания от Министерство на финансите къде да ги прехвърлим, според постановление на МС ние само администрираме тези суми, посочи Боев.

Относно предложението за създаването на енергиен борд, шефът на ДКЕВР каза, че че си го представя като общо събрание или дискусионна маса, но до момента в

ДКЕВР не е получавана покана за подобно мероприятие

Ние сме независим регулаторен орган и върху нас не би следвало да се упражнява никакъв допълнителен регулаторен одит или напътствия, коментира още той.

Според Боев няма опасност от въвеждане на режим на тока. Подобна възможност допусна служебният вицепремиер Екатерина Захариева в края на миналата седмица. По думите му експертите на ДКЕВР и информацията, с която разполага регулаторът, „не показват по никакъв начин да има режим на тока”.

„Булгаргаз” иска 1,7% поскъпване

Поскъпване на природния газ с 1,71% прогнозира за началото на октомври държавната газова компания „Булгаргаз”. Това прави с 10,31 лв. на 1000 куб. м повече, или цена от 612 лв. (без акциз и ДДС).

Прогнозната цена отчита тенденциите в съотношението лев/долар, цените на алтернативните на природния газ горива на международните пазари и изискванията на нормативните актове за регулиране на цените.

Окончателното си предложение „Булгаргаз” ще направи на 10 септември, когато внесе заявлението си в ДКЕВР.
=======================================

http://www.24chasa.bg/Article.asp?ArticleId=4238367
Руските санкции не будят особена тревога
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НИКОЛАЙ ВЪЛКАНОВ, ИНСТИТУТ ЗА ПАЗАРНА ИКОНОМИКА
Експортът за Москва е 2,6% от общия износ на България през 2013 г.

Забраната на вноса на селскостопанска продукция и храни в Русия от страни, които са въвели икономически санкции спрямо нея, няма да засегне в значителна степен българската икономика. От публикувания списък със забранени стоки, както и от анализ на външнотърговските данни може да се каже, че отделни браншове и фирми ще изнесат тежестта на санкциите. И то ако приемем, че няма начин да ги заобиколят. Като цяло обаче няма големи основания за тревога.

В действителност Русия не е първостепенна дестинация за българския износ. Износът за Москва представлява 2,6% (1,1 млрд. лв.) от общия износ на страната ни през 2013 г., като тежестта му не се изменя значително през последните пет години. Според стандартната международна външнотърговска класификация (SITC) на сегмента “Храни и живи животни” се падат 59 млн. лв. от тази сума – 5,5% от износа на България за Русия и 1,2% от общия ни износ на храни и живи животни.

В структурата на тази сравнително незначителна сума все пак има няколко сектора, чиято експозиция е по-значителна.

Най-засегната ще бъде консервната промишленост и по-специално производителите на туршии и компоти, при които близо 14% (14,4 млн. лв.) от износа е насочен към Русия. 
На второ място идва износът на риба и морски храни, при който около 9% (4,2 млн. лв.) е насочен към Русия от две години насам. Става въпрос основно за производството на лаврак.

На трето място са пресните плодове. Голяма част от българските череши (75%), праскови (35%) и меки плодове (ягоди, малини, къпини - 47%) се изнасят на руския пазар на обща стойност малко над 10 млн. лв.

По отношение на замразените и охладените меса от различни животни. България би могла да се притесни от санкциите точно толкова, колкото и Румъния – няма как да се забрани нещо, което го няма.

Износът на месо за Русия в стойностно изражение е, меко казано, символичен и се изчислява в десетки хиляди левове. Единствено през 2012 г. достига “зашеметяващите” шест милиона лева, което, изглежда, се е случило благодарение на голяма пратка магарешко месо.

Подобна е и ситуацията с месните произведения и колбасите.

Въпреки че в последните пет години време износът на млечни продукти за Русия расте в стойностно изражение, той все още е под 2 млн. лева и представлява едва 0,6% от общия износ на млечни произведения от България.

Като цяло ограниченията върху търговията с Русия не будят сериозни притеснения освен за някои отделни производства и компании.

Остава да стои въпросът и доколко руската държава е склонна да пресича възможностите за заобикаляне на тези ограничения, тъй като вратички съществуват, а големият губещ ще бъде руският потребител.

И сега част от партидите с плодове, които напускат страната ни в посока Русия, минават през буферни държави, където се слагат други етикети, и стоката влиза в Москва със сменен произход.

==========================================
http://www.segabg.com/article.php?id=712165
България пак кротко чака вторичния шок от руското ембарго

Успокоението, че малко производители ще бъдат засегнати, може да издържи само временно

	КРАСИМИР ЦИГУЛАРОВ

	БГНЕС

Гръцките фермери неведнъж блокираха южната ни граница заради ниски субсидии. Сега отново те са сред първите, които изразиха недоволството си от наказателните мерки на ЕК срещу Русия.


Европейският съюз, САЩ и Русия влизат в търговска война, но това изглежда не притеснява особено България. Първите реакции у нас, след като Москва обяви едногодишно засега ембарго върху вноса на почти всички основни групи храни от страните, наложили й санкции заради политиката към Украйна, бяха на облекчение и на успокоение. Защото страната ни, някога един от големите износители на храни за бившия Съветски съюз, сега на практика липсва на този пазар и родните земеделски стоки там са по-скоро екзотика. Но вторичният ефект от това ембарго може да се окаже много по-дълбок и дори опустошителен за някои отрасли от селското ни стопанство. Този вторичен ефект ще дойде на фона на данните за продължаващо пропадане на българския износ към така наречените трети страни, сред които попада и Русия, както и на опасността да последват нови санкции и контрасанкции, които да обхванат не само храните.

Още в първите часове след обявяването на руските мерки в няколко страни от ЕС



бяха свикани спешни заседания



или на външните министерства, или на специално сформирани щабове. Особено активна е Полша, която по данни на Европейската комисия (ЕК) през миналата година е изнесла за Русия селскостопанска продукция за 926 милиона евро. Експортът на Литва е за 912 милиона евро, на Холандия - за 623 милиона евро, Германия - 556 милиона евро, Испания - 440 милиона евро. Най-гласовита засега е реакцията на Гърция, макар че руският пазар заема едва 1.5% от целия й износ. Но в него голям дял заемат плодове, като например праскови. Сега тировете с тях се връщат обратно. Гърция е изнесла през миналата година около 160 000 тона плодове за Русия на стойност 180 милиона евро, според гръцката асоциация на износителите на плодове. Впрочем праскови, череши, ягоди, малини и къпини са основна част и на оцелелия български износ на плодове към Русия. Според българското Министерство на икономиката през 2013 г. сме пласирали в Русия плодове за 5.5 милиона евро. По данни на Българо-руската търговско промишлена палата обаче става дума за износ на плодове за около 15 милиона евро. Откъде идва тази разлика, дали не става дума за реекспорт през трети страни, които имат митнически споразумения с Русия, няма как да се установи.

Българската реакция досега се изразява в искане на новия земеделски министър Васил Грудев да се свика извънредно заседание на Европейския съвет по земеделие и рибарство. Вярно, 
новото правителство е на броени дни и вероятно още е в хаоса на уволненията и назначенията, но все пак ЕК насрочи заседание по повод на руското ембарго за 14 август и това се знае още от миналата седмица. А посочените от икономическото министерство данни за попадащите под забрана български стоки послужиха за основа на успокояващи коментари. Общият ни износ за Русия миналата година е бил за 573.5 милиона евро - 2.6% от общия български износ, в който най-голям дял имат страните от ЕС. От тях селскостопанските и хранителните стоки са за 53.4 милиона евро, но под ембаргото попадат стоки за десетина милиона евро. Просто най-голям дял в експорта ни заемат вина и спиртни напитки, тютюни, консерви.

Според някои анализи, включително и от земеделски асоциации, страната ни изобщо не бива да се притеснява в сегашната ситуация, просто защото меса не се изнасят под никаква форма, а в Русия през миналата година сме продали домати и краставици общо за около 360 хиляди евро. За сравнение - по данни на икономическото министерство през 2013 г. у нас официално от Македония са влезли домати за 1.63 милиона евро, други зеленчуци за 2.1 милиона евро, плодове за 3 милиона евро... От Турция вносът на домати е за 6.7 милиона евро, други пресни или охладени зеленчуци за 3.8 милиона евро, зеленчукови заготовки или консервирани зеленчуци за 6.9 милиона евро...

Но успокоението, че сътресенията на световните пазари няма да ни засегнат, е измамно. Така реагираха българските управляващи и когато през 2007-2008 се разрази финансовата криза в САЩ и Европа -с уверението, че при нас всичко е наред и отражение няма как да има. Ударът дойде със закъснение - през 2010-2011 г. Впрочем едва ли някой скоро ще забрави, че след всичките приказки колко е стабилна финансовата ни система през юни бяхме изправени пред банкова криза. За промените в климата, очакваното им отражение у нас и за готовността ни да реагираме - не си струва дори да се говори. Пълно безхаберие.

Очертава се така да се случи и сега - България пак кротко да чака как ще се развият събитията около руското ембарго на хранителни стоки и едва след вторичния шок да започне да се чуди как да спасява неспасяемото. Съседките ни извън ЕС вече се готвят да увеличат значително износа си на храни към Русия. Както и държави от други региони на света. Какво ще се случи на българския пазар, ако голяма част от вноса на турски и македонски плодове и зеленчуци например отпадне? Малко е вероятно, но анализ на последиците няма.

На пръв поглед това би било добре за родните производители, но в по-дългосрочен план. В краткосрочен би трябвало цените или да се увеличат, или да се държат на сегашните си и без това високи нива - с 50% над тези от миналия август. Но едновременно с това трябва да се има предвид, че по различни оценки страните от ЕС изнасят за Русия попадащи под ембарго стоки за 10-12 милиарда евро. Като цяло, като се включат и останалите страни, на които са наложени санкции, руснаците миналата година са купили храни за 43 милиарда долара, от които под ембарго попадат 25 милиарда. Логично е тази продукция да се насочи към други пазари. В ЕС безмитно вече влизат и украинските стоки, а Украйна бе един от големите износители на храни за Русия.

Един от първите видими резултати е, че колкото и малко да изнасяме, родните производители, обвързани с руския пазар, ще имат огромни затруднения. А ако оцелеят, едва ли някога ще се върнат на него. Очертаващото се свръхпредлагане на храни в ЕС ще изостри конкуренцията и ще окаже натиск върху цените надолу. Този натиск, впрочем, вече започна. В България субсидиите за производителите на храни, извън плащанията за площ, са доста по-ниски от тези в по-развитите европейски страни. Макар още да не са одобрени от Брюксел, и параметрите на прилагането на Общата селскостопанска политика у нас не предполагат масирана подкрепа за животновъдите и за производителите на плодове и зеленчуци. В основната си част те са по-дребни производители, не са сдружени, и подложени на остър конкурентен натиск, просто няма да издържат
Така, колкото и сега да съжаляваме за слабото българско селско стопанство, може да видим как родните продукти направо изчезват от магазините.
Най-неприятното е, че заради политическата нестабилност и предстоящите избори у нас е малко вероятно да се изработи единна позиция, да се намерят пътища за подкрепа на земеделието. Показателно например е, че в иначе свръхамбициозната програма на служебното правителство да промени едва ли не с един замах страната, няма и дума за селско стопанство. Да не говорим за дългосрочно виждане, за преструктуриране, за разработване на нови пазари, колкото и да са ограничени възможностите. От ЕС обещаха компенсации на засегнатите производители. С фонд от 400 милиона евро. Само поляците искат поне 500 милиона. Ние засега нищо не искаме. Поне нищо конкретно.

Това е среда, в която избуява политическото говорене. И то вече започна. Оставете декларациите на Николай Бареков. Но в неделя бившият икономически министър Драгомир Стойнев се изцепи, че в министерството му имало предварително разработени анализи и сценарии за различни ситуации. И че поне 20 перспективни пазара чакали нашата продукция - трябвало само да пратим там търговски аташета. Той спомена пазарите на Обединените арабски емирства, Оман, Саудитска Арабия, Катар, Иран, Ирак, Алжир, Тунис, Пакистан, Армения, Туркменистан, Монголия... И забрави да добави колко български държавни делегации минаха оттам, колко съвместни предприятия бяха обявени, колко растящ интерес към инвестиции в селското ни стопанство има и как конкретен резултат засега няма. С думите на самия Стойнев от времето, когато беше министър и ходеше по чужбина за износа на български храни, могат да се изпишат томове. Както впрочем и с хвалбите на няколко правителства назад.

Политическото говорене няма да помогне, докато държавата не промени политиката си към селското стопанство и докато фермерите и преработвателите не усетят подкрепа и перспектива за развитието си. Дали ще стане това някога - на фона на пустеещите земи и пасища и замиращите селища - не знаем. Засега се вижда, че България отново кротко и с наведена глава чака вторичния шок от руското ембарго. А какво ще стане, ако то се разшири и засегне например автомобилната промишленост? 5% от износа ни за Русия са части за автомобили. Има ли кой да ни каже?

Българските земеделци често протестират под прозорците на властта заради ниските изкупни цени на продукцията им и политиката на държавата в сектора.

	 Българските земеделци често протестират под прозорците на властта заради ниските изкупни цени на продукцията им и политиката на държавата в сектора.

	

	А понякога се стига и до временно блокиране на границата с Гърция.

	Български фермери неведнъж протестираха в последните години срещу ниските цени на продукцията си и евтиния внос. Засега не е ясно как ще реагират земеделските асоциации след руското ембарго за внос на храни от ЕС.
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Българска компания отваря собствена фабрика в САЩ
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Българската компания за текстилни изделия Аглика ще започне да оперира собствена фабрика в американския град Ларго, щата Флорида, пише в. Капитал Daily. Инвестицията е за 10 млн. долара.

Дружеството е патентовало технология за брандиране върху хавлиен плат, която ще е в основата на производството на дигитално напечатана текстилна продукция зад Океана. Американската Aglika LLC ще отвори на 1 септември, а дейността й ще се ръководи от България. В момента там са командировани двама инженери.

"Единият от собствениците на "Аглика трейд" - Мая Петкова, също ще остане там няколко месеца до задвижването на проекта. Привлекли сме като маркетинг консултант Дейвид Кампочиано, който доскоро е работил като вицепрезидент на компанията за луксозни химикалки и писалки Senator", посочва маркетинг директорът Елица Петкова пред изданието.

Фабриката ще е с производствен капацитет от 60 тона на месец - кърпи, одеяла, халати, шалове, столове тип шезлонг, тениски, суитшърти, възглавници. "Оставаме единственият в света производител на дигитално напечатани хавлиени кърпи с резолюция на фотографска снимка", уточни Петкова.

Засега предприятието ще бъде в имот под наем. Договорът предвижда стъпаловидно увеличаване на площта в зависимост от нуждите, но идеята е "Аглика" да построи собствена фабрика през следващите три години, съобщават от компанията. Първоначално на работа ще бъдат наети 50 души. "Скъпо е да се инвестира в САЩ, но ако очакванията са реализация на ефективно производство на съществуващ и развит пазар, важи в пълна сила "Целта оправдава средствата". Гиганти като Google, Twiter, Pepsi и Coca-Cola в Европа са част от нашето портфолио на пазара на брандирани рекламни продукти, а техните централи в Америка са нашите бъдещи клиенти", обобщава мениджърът.

"Аглика" е производител на текстил от 1968 г. През 1996 г. фирмата е приватизирана и днес в нея работят 400 души.Компанията има две предприятия - във Велико Търново и Твърдица.
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Стефан Стайков, бизнес консултант

Условията са налице, но ефективността е ключова за кокурентоспособността
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Какви са предимствата, проблемите и перспективите на българските компании през погледа на международен консултант по бизнес стратегия.  Как планирането на работата и бизнес развитието са също толкова важни, колкото и реорганизацията в процеса на растеж на компаниите. Какво липсва на българския бизнес, за да бъде успешен и кои са неговите особености ще ни разкаже Стефан Стайков.

Г-н Стайков, конкурентоспособни ли са днес българските предприятия?
- На този въпрос не може да се отговори еднозначно - има конкурентоспособни, но може още много да се желае. Всичко е въпрос на организация и мениджмънт. В условия, при които недвижимите имоти са най-евтините в Европа, работната ръка също и данъците са сравнително най-ниски, няма начин да не си конкурентоспособен, ако си ефективен.... разбира се, ако успееш да постигнеш производителността на един германец. За съжаление, се оказва, че въпреки ниските заплати, производителността на българския работник в сравнение с тази на германския е толкова по-ниска, че всъщност заплатите спрямо единица продукция в Германия не са по-високи от българските. В същото време в някои отрасли сме много конкурентни - например ИТ индустрията, в която много български компании изнасят продукция в различни държави, дори и в Америка, което никак не е просто. За да се наложиш на този пазар, трябва да си способен да се конкурираш с цяла Индия и част от Китай - държави, където заплащането е по-ниско.

Защо е толкова ниска производителността у нас? В какво се корени причината?
- Това  е проблем на организацията, а не на индивида. Всички познаваме хора, които в чужбина работят по други стандарти, а като се приберат тук започват по нашите. Просто средата ги потиска и не им дава достатъчно стимули за добра реализация. Все още има частни фирми, започнали от нулата и първоначално много успешни, които не са осъзнали нуждата от реорганизация в процеса на растеж на компанията. Те продължават да се управляват от тези, които са ги създали и не се осъзнава нуждата от професионален мениджмънт. Затова там трудно се делегират права. Това, разбира се, не е български феномен, а закономерност на развитието. Тези ръководители не могат да се разделят с инстинкта си за авторитарно управление, дори когато разбират, че им е нужна промяна. Все още преобладава бизнес среда, която не позволява и не стимулира персонала да даде най-доброто от себе си. Затова фирмите, които са преодоляли този проблем, са конкурентоспособни, останалите остават на втори план.

Вие сте бил консултант на много чужди компании. Какви са разликите в проблемите между една българска и една чужда компания?
- Нашите проблеми са много по-базови, защото сме на ранен етап от развитието си. В напредналите държави компаниите имат много повече история и са се развивали много повече години. В мениджмънта има няколко елемента, които трябва да се изпълнят - да организираш, планираш, ръководиш и контролираш. В България се набляга основно на контрол, след като действията са извършени и се търси отговорен, който да бъде наказан.  По-ефективно е да се създадат процеси с правилните стимули и механизми за превантивен контрол, които да минимизират риска от грешки. Другият проблем е, че в много фирми липсва планиране или, ако го има, е краткосрочно. Голяма част от организациите просто реагират на моментната ситуация и проблемите за следващите два месеца. В чужбина успешните компании имат ясна стратегия и дългосрочно планиране, но понякога те са по-тромави в реакцията, ако се промени бизнес ситуацията. Ние в това отношение сме по-гъвкави, но затова пък и доста се клатим. Ще го сравня с плаване в океана - чуждите фирми плават с едни огромни кораби и на големите вълни устояват. Ние сме се качили на по-малки корабчета и се лашкаме повече. Все пак на малките вълни сме много по-маневрени, за разлика от големите кораби, които трудно вземат завоите.

Казахте, че един от проблемите в българските фирми е делегирането на права...
- Веднага ще допълня, че получаването на права води и до съответните задължения, което много хора в България го забравят. Забелязва се концентрация на ръководството в малка група хора, които би трябвало да разбират от много разнородни неща, но в динамиката на работата се губят приоритетите. Наблюдава се как в една бизнес структура изпълнителни директори се ангажират с 5-6 и повече функции, а те трябва само да ги наблюдават и да дават насоките, които да се изпълняват от съответните професионалисти в областта.

Какви са основните спирачки за развитие на бизнеса - световната криза, банките или умението да развиваме бизнеса си?
- Ситуацията е комплексна. Разбира се, няма как да избягаме от икономическата криза. Банките в България обаче са доста негъвкави. Аз ги сравнявам с англо-саксонските, които са най-оперативни. Европейските са по-тромави и по-строги, но все пак са по-гъвкави от българските, въпреки че бяха повече засегнати от кризата. Лошото е, че в България няма инвестиционни банки, въпреки че някои търговски банки извършват операции, които приличат на инвестиционни. От друга страна, българинът лесно поема риск и може би е правилно банките да охлаждат ентусиазма му. Много често, когато се правят проекти, няма заложен достатъчен процент риск. Фирмите обикновено плануват по оптималната права. Когато стартира  един проект, обикновено парите винаги недостигат и дори ако има минимален заложен рисков ресурс, точно тези средства се изчерпват много бързо с мисълта, че "нещата ще се нагласят някакси в бъдещето".  Има едно златно правило, че колкото по в началото реагираш на проблема, толкова повече време имаш да го оправиш.
Много хора забравят, че винаги трябва да има баланс между риск, ресурси и време. По-голям оперативен ресурс ще намали времето, но ще струва и повече пари. Затова трябва да се планира много сериозно още от началото, за да се намалят изненадите - една седмица повече планиране, спестява до няколко месеца изпълнение.

Как се планира по време на икономическа криза?
- Винаги е нужно планиране. По време на криза най-вече трябва да се внимава за разходите. Рисковете са, че няма клиенти, че по-трудно се пласира продукцията, че може да има финансови сътресения, че клиентите няма да платят или ще фалират. Във времето на бума преди 2008 г. много хора гледаха да произвеждат повече и доста грешки минаваха безнаказано, защото получаваха парите обратно с голям марж и даже некачествена стока можеше да бъде реализирана. Бумът, възходът и бързият растеж маскират грешките и позволяват тяхното безнаказано натрупване. Когато пазарът рязко се сви, мениджърските грешки излязоха на преден план и много фирми фалираха.

Каква е бизнес ситуацията в България, забелязвате ли оттласкване от дъното?
- Има някакви бегли признаци за оттласкване. За съжаление, все още не се виждат големи проекти, които да се развиват. Съществува повече шум и говорене, отколкото да се случва нещо реално, но може би това е някакво начало? САЩ и Европа започват да излизат от кризата, но инвеститорите са много предпазливи и към този момент не се наблюдава засилване на директните финансови ивестиции. В България има конкурентоспособни фирми с добър мениджмънт, които ще превъзмогнат първи кризата и ще поведат България да се оттласне от дъното.
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Пресяват децата с конкурс, турски компании им предлагат работа

Ученици на стаж в “Мерцедес”

13 гимназии готови да карат практики във фирми срещу заплащане

20 фирми са заявили желание да вземат на стаж ученици. Компаниите ще наемат младежи от 11 и 12 клас от 13 гимназии в различни градове. Кандидатите за практики ще трябва да се яват на конкурс. От значение ще бъде техният успех и поведението им в училище. 
Идеята учениците да карат практики на реални работни места срещу заплащане е на път да се осъществи. "Мерцедес", "Ситроен", "Опел", "Тойота" са само някои от фирмите, които са готови да сключат договори с наши гимназии и да осигурят обучение на тийнейджърите директно в сервизите си. В момента над 20 фирми са заявили желание да вземат стажанти от 13 наши гимназии в най-различни градове, като ще търсят предимно завършващи ученици в 11 и 12 клас. Отделно от това във всяко селище със строителен техникум фирмите от бранша са готови да назначат млади практиканти. 
Големият въпрос е да бъдат намерени парите, с които да се финансира така нареченото дуално обучение. Това е възможно по два начина - чрез швейцарски фонд, който е дал на страната ни над 1 млн. шв. франка специално за тази цел, и чрез новата оперативна програма "Наука и образование". Просветният министър Румяна Коларова още при встъпването си в длъжност обеща, че дуалната подготовка ще бъде един от приоритетите й. Това означава, че може би още наесен в някои български училища ще има ученици на заплати. Освен часовете си в клас те ще имат определени дни, в които ще карат практика директно във фирмата, а наставник ще им бъде някой от работниците. На финала неговото мнение също ще тежи при поставянето на окончателната оценка на учениците. В столицата този модел ще заработи при двете големи гимназии по транспорт "Хенри Форд" и "Макгахан". Интерес към тях проявяват сервизите на повечето големи производители на автомобили, като ще вземат между 4 и 6 ученици в сервиз. Това означава, че общо около една паралелка от 11 и 12 клас ще се обучава по този начин. Директорите твърдят, че такива практики са имали и преди, но новото ще бъдат заплатите на младите хора, както и това, че вече ще бъдат разписани специални договори с бизнеса, при които той ще поема определени ангажименти. "Големите фирми, които могат да плащат заплати на възпитаниците ни, са го правили и досега. Всяко лято около 80% от момчетата в 11 клас биват назначени в сервизите им, след като изкарат практиката си", каза директорът на "Хенри Форд" Таньо Стойчев. Директорът на "Макгахан" Антония Гаврилова пък заяви, че техните ученици вече са имали подобно дуално обучение и в Турция, за което са заминали по европейска образователна програма. "Там децата ни работиха на "Бентли"-та и "Порше"-та, до които у нас никой нямаше да им даде да се докоснат", разказва директорът. На финала турските фирми били възхитени от нашенчетата и предложили на много от учениците да останат на работа там, като си извадят трудови визи.
Гаврилова разказа, че от нейното училище такъв стаж вероятно ще карат 26 ученици, които ще бъдат избрани след конкурс. "Освен успеха и поведението ще ги преценяваме и по това кой е "ръкат" - тоест работата му се удава", твърди директорката. Децата ще се явяват и на събеседване, като по този начин ще получат и първите си уроци по това как кандидатстваш на интервю за работа. "Учениците ще се учат направо на колите на клиентите в тези сервизи", разказа директорът. Програмата как точно ще протича обучението ще бъде създадена заедно с бизнеса. Възможно е в един ден учениците да вземат повечко общообразователни часове, а на следващия да изкарат цял ден стаж в завода.
Стела Стоянова
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Гърци разпродават имоти на безценица

Последна редакция: 11.08.2014, 14:59

Хиляди празни апартаменти в Атина, Солун и други големи градове на Гърция се продават на смешно ниски цени, съобщава вестник "Имерисия", цитиран от БТА.

Става дума за големи и стари имоти в кооперации на по 30-40 години, чиито собственици не могат да намерят наематели. Продават се също магазини и офиси в центъра на големите градове, които от години пустеят и не носят и едно евро на своите притежатели.

Така например апартамент от 59 кв.м се предлага за 24 хиляди евро (по 407 евро на кв.м), а къща от 52 кв.м. - за едва 12 хиляди евро. Смята се, че по време на кризата собствениците на имоти в Гърция са загубили половината от стойността на притежаваните от тях имоти.

Масовите разпродажби на имоти в цяла Гърция на цени доста под данъчната оценка се дължат на въведения нов единен имотен данък.

Надутите сметки от този данък предизвикаха нервна криза сред стотици хиляди собственици, пишат гръцките издания. Ниви, терени в туристически райони и хиляди празни апартаменти в градски квартали са обявени за продажба от собствениците им, които искат да се отърват от единния имотен данък, който досега се удържаше със сметките за ток, а занапред се предвижда да бъде плащан на няколко вноски.

Въпреки че новият имотен данък изглежда привидно по-нисък в сравнение с предишния налог, неговата тежест се оценява от собствениците като по-голяма за тях. Той предвижда собствениците на недвижимости да плащат от 2 до 13 евро на квадратен метър. Данъкът беше включен в законопроект, одобрен от международните кредитори на Гърция, който беше гласуван и от парламента.

С този данък Гърция се надява да увеличи приходите си, докато се бори с дълбоката рецесия. От него в хазната се очаква да влизат по 2.65 милиарда евро годишно. Много гърци протестираха срещу имотния данък, откакто беше въведен, тъй като според тях той товари бедните.
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