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Брой: 58, от дата 31.7.2012 г.


Изтегли броя

Съдържание на Държавен вестник, официален раздел
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Министерски съвет

брой: 58, от дата 31.7.2012 г.   Официален раздел / МИНИСТЕРСКИ СЪВЕТ

стр.17

         Решение № 638 от 26 юли 2012 г. за признаване на Българската търговско-промишлена палата за представителна организация на работодателите на национално равнище

РЕШЕНИЕ № 638 ОТ 26 ЮЛИ 2012 Г.

     за признаване на Българската търговско-промишлена палата за представителна организация на работодателите на национално равнище

На основание чл. 36, ал. 1 и 6 от Кодекса на труда

МИНИСТЕРСКИЯТ СЪВЕТ

РЕШИ:

        Признава Българската търговско-промишлена палата за представителна организация на работодателите 
на национално равнище за срок 4 години.

Министър-председател: Бойко Борисов

За главен секретар на Министерския съвет: Галина Маринска
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http://www.infobusiness.bcci.bg/newsbcci1-30-07-12.html                                   31.07.2012
Заседание на Българо-японския икономически съвет при БТПП
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 Българската търговско-промишлена палата бе домакин на заседание на Българо-японския икономически съвет (БЯИС). В заседанието, ръководено от Георги Стоев, зам.-председател на БЯИС и на БТПП, участваха членовете на УС на БЯИС, зам.-министърът на икономиката, енергетиката и туризма Иво Маринов, Н. Пр. Макото Ито, посланик на Япония у нас, и председателят на БТПП Цветан Симеонов.
Беше направен отчет за дейността на Съвета през периода 2009 – 2012 г., насочена към разширяване и задълбочаване на икономическите отношения между България и Япония.

В своето приветствие към гостите Георги Стоев отбеляза, че тази година се навършват 40 години от създаването на БЯИС. Официалната церемония по честването ще се състои през декември в Токио. Ще бъде организирана и конференция по безопасност на ядрените централи. Г-н Стоев специално отбеляза възстановените през този месец преговори за свободна търговия между ЕС и Япония.

По време на срещата бе приет и план за дейността на БЯИС. Някои от основните дейности са свързани с подготовка и участие в честването на юбилейната 40-годишнина на Съвета, срещи с японски фирми за разширяване партньорството между двете държави. Приоритет на Съвета ще бъде подкрепа на преговорите за свободна търговия между Япония и ЕС, които да свържат най-големия пазар на света с третата по големина световна икономика.

Цветан Симеонов даде положителна оценка за усилията на Българо-японския икономически съвет за развитието на икономическите отношения между страните.

Заместник министър Иво Маринов, отбеляза, че Япония е важен партньор за страната ни - някои от най-големите японски корпорации вече са направили своите инвестиции в България. 

Министърът на икономиката, енергетиката и туризма Делян Добрев бе одобрен за почетен председател на Съвета.

Н. Пр. Макото Ито изрази своите надежди за организиране на значими срещи на бизнеса на двете страни и за разширяване на отношенията между България и Япония. Той подчерта, че икономическите отношения между държавите ни още не са достатъчно развити и трябва да бъдат активизирани. Посланик Ито увери, че Посолството ще продължи партньорството си с БЯИС.

===========================

http://www.mypr.bg/news/business/Sreshta-na-Balgaro-Yaponskiya-ikonomicheski-savet-pri-BTPP-3809/                                              

Среща на Българо-Японския икономически съвет при БТПП                  27 Юли 2012г.

Българска търговско-промишлена палата бе домакин на срещата на Клубния съвет на Българо-Японски икономически съвет. Заседанието водеше Георги Стоев, заместник-председател на БЯИС и на БТПП. Участваха членовете на УС на БЯИС, зам.-министъра на икономиката, енергетиката и туризма Иво Маринов, Н. Пр. Макото Ито, посланик на Япония в България и председателят на БТПП Цветан Симеонов.

Беше направен отчет за извършеното от Съвета през годините 2009 до 2012. Българо-Японският икономически съвет работи за разширяването и задълбочаването на макроикономическите отношения между България и Япония.

В своето приветствие към гостите Георги Стоев отбеляза, че тази година се навършват 40 години от създаването на БЯИС. Официалната церемония по честването ще се състои през декември в Токио. Ще бъде организирана и конференция по безопасност на ядрените централи. Г-н Стоев отправи благодарности към МИЕТ за доброто сътрудничество и специално отбеляза възстановените през този месец преговори за свободна търговия между България и Япония.

По време на срещата бе приет и план за дейността на БЯИС през 2012 година. Някои от основните дейности са свързани с подготовка и участие в честването на годишнината, среща с японски фирми за разширяване на икономическите отношения между двете държави. Приоритет на Съвета ще бъде подкрепа и участие в преговорите за свободна търговия между Япония и България.

Цветан Симеонов даде положителна оценка за усилията на Българо-Японския икономически съвет за развитието на икономическите отношения между страните.

Заместник министър Иво Маринов, отбеляза Япония като важен партньор за страната ни, тъй като някои от най-големите японски корпорации вече са направили своите инвестиции в България.

Изборът на почетен председател в лицето на министър Добрев бе одобрено от всички членове на УС на БЯИС без възражения.

Н. Пр. Макото Ито отправи своите поздравление към Делян Добрев за назначаването му за председател на БЯИС. Посланикът изрази своите надежди за организирането на значими срещи на бизнесите на двете страни и за разширяването на отношенията между България и Япония. Той подчерта, че икономическите отношения между държавите ни, още не са достатъчно развити и трябва да бъдат активизирани. Н. Пр. Ито съобщи, че Посолството ще продължава да сътрудничи с БЯИС. 

=========================
http://www.cross.bg/1317971                             30.07.2012

Работи се усилено за задълбочаването на отношенията между България и Япония
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27 Юли 2012 | 18:17/КРОСС/ Българска търговско-промишлена палата бе домакин на срещата на Клубния съвет на Българо-Японски икономически съвет. Заседанието водеше Георги Стоев, заместник-председател на БЯИС и на БТПП. Участваха членовете на УС на БЯИС, зам.-министъра на икономиката, енергетиката и туризма Иво Маринов, Н. Пр. Макото Ито, посланик на Япония в България и председателят на БТПП Цветан Симеонов.

Беше направен отчет за извършеното от Съвета през годините 2009 до 2012. Българо-Японският икономически съвет работи за разширяването и задълбочаването на макроикономическите отношения между България и Япония.

В своето приветствие към гостите Георги Стоев отбеляза, че тази година се навършват 40 години от създаването на БЯИС. Официалната церемония по честването ще се състои през декември в Токио. Ще бъде организирана и конференция по безопасност на ядрените централи. Г-н Стоев отправи благодарности към МИЕТ за доброто сътрудничество и специално отбеляза възстановените през този месец преговори за свободна търговия между България и Япония.

По време на срещата бе приет и план за дейността на БЯИС през 2012 година. Някои от основните дейности са свързани с подготовка и участие в честването на годишнината, среща с японски фирми за разширяване на икономическите отношения между двете държави. Приоритет на Съвета ще бъде подкрепа и участие в преговорите за свободна търговия между Япония и България.

Цветан Симеонов даде положителна оценка за усилията на Българо-Японския икономически съвет за развитието на икономическите отношения между страните.

Заместник министър Иво Маринов, отбеляза Япония като важен партньор за страната ни, тъй като някои от най-големите японски корпорации вече са направили своите инвестиции в България.

Изборът на почетен председател в лицето на министър Добрев бе одобрено от всички членове на УС на БЯИС без възражения.

Н. Пр. Макото Ито отправи своите поздравление към Делян Добрев за назначаването му за председател на БЯИС. Посланикът изрази своите надежди за организирането на значими срещи на бизнесите на двете страни и за разширяването на отношенията между България и Япония. Той подчерта, че икономическите отношения между държавите ни, още не са достатъчно развити и трябва да бъдат активизирани. Н. Пр. Ито съобщи, че Посолството ще продължава да сътрудничи с БЯИС.

============================

http://www.infobusiness.bcci.bg/newsbcci2-30-07-12.html 

Посланикът ни в Молдова посети БТПП
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Българският посланик в Молдова Георги Панайотов и председателят на БТПП обсъдиха на среща в Палатата инициативи за представяне в Молдова на възможностите за бизнес и инвестиции в страната ни.

Някои от секторите, които са благоприятни за развиване на сътрудничеството са: производство на биодизел, спиртни напитки, винопроизводство, внос на вода и др. Това стана ясно по време на срещата.

Посланик Панайотов разясни, че в район Гагаузия всяка инвестиционна дейност е освободена от данъци. В Молдова е много добре развита обувната и текстилната промишленост, животновъдството, както и производството на хайвер. Посланикът отбеляза, че в Тараклийския район живеят около 40 000 етнически българи и има голям интерес към задълбочаване на отношенията с България. През 2011 г. 50 000 молдовски туристи са посетили страната ни.

По време на срещата бяха обсъдени параметрите на предстоящи срещи между молдовски и български бизнесмени. Организирането на бизнес делегации определено ще е стъпка към реализирането на идеята на президента Росен Плевнелиев за подкрепа на българите зад граница.

На 6 май 2013 г. се навършват 200 години от преселването на българите в Тараклия. Тази дата е и официален празник на града. В тази връзка бяха коментирани съвместни инициативи за отбелязване на събитието

=========================================
http://www.bcci.bg/payment_bcci/index.php?act=semview&id=228      31.07.2012

Тема: Бизнес делегация до Сингапур, 30 септември - 4 октомври 2012 
Дата: 30-09-2012   Организатор: МС и МО 
Анотация:

ДО

ЧЛЕНОВЕТЕ  НА БТПП

 Относно: Бизнес делегация до Сингапур, 29 септември - 4 октомври 2012г.

 
УВАЖАЕМИ ДАМИ И ГОСПОДА,

 

Българската търговско-промишлена палата и нейните партньори в Сингапур - Европейската търговска палата в Сингапур и Бизнес федерацията на Сингапур организират бизнес делегация до Сингапур в периода 29 септември- 4 октомври 2012г. В последната бизнес делегация до Сингапур, организирана от БТПП 90 сингапурски фирми се срещат с представители на българския бизнес.

 В Сингапур се прави бизнес с най-голяма лекота. Сингапур е глобален финансов и инвестиционен център, който привлича чуждестранни инвестиции благодарение на ниските данъчни ставки, стратегическото географско положение и първокласната инфраструктура. Над 8000 европейски фирми развиват успешна бизнес дейност в Сингапур. 

 В рамките на посещението ще бъде организиран двустранен бизнес форум с местни фирми със съдействието на Бизнес федерацията на Сингапур. Български фирми от всички сектори са поканени да участват.

Разходите за участие в бизнес делегацията до Сингапур възлизат на 2200 евро. Цената включва самолетен билет София-Сингапур-София, хотел 4 * - 3 нощувки със закуска, вътрешен транспорт,работна вечеря, обяд, медицинска застраховка, трансфер летище-хотел, туристическа обиколка, такса участие в 9th Inter-Chamber Networking Night и организационна такса, включваща издаване на информационна брошура.

 Фирмите, които имат желание за участие следва да изпратят попълнена регистрационна карта  до 15 август 2012г. на e-mail: k.trendafilova@bcci.bg и копие от международния си паспорт по факс: 987 32 09.Моля да внесете депозит от 500 евро  на касата на БТПП или по банков път до 15 август 2012г. и да заплатите останалата сума до 3 септември 2012г.

БУЛБАНК СОФИЯ

В лева:    

IBAN: BG25 UNCR 7630 1000 3081 19

BIC: UNCRBGSF

 

В Евро: 

IBAN: BG97 UNCR 76301200 3081 16

BIC: UNCRBGSF

Необходими са ни следните данни за данъчна фактура: БУЛСТАТ, адрес по регистрация и МОЛ.

За допълнителна информация: дирекция ”Международно сътрудничество и международни организации”, Калина Трендафилова – тел.811 74 97 и Габриела Димитрова –тел. 811 7489. 

 

Приложени са следните документи:                                                                                     

Регистрационна карта & проектопрограма на бизнес делегацията
===============================

http://www.art-visa-bulgaria.eu
Изложба "Безкрайности"    21.07.2012 - 17.08.2012г. 


  Изложба "Безкрайности" на галерия "Арт Виза България"
Художници:

Галя Букова

Величка Николова

Цветелина Русалиева

Лидия Стефан

Място: Галерия "Арт Виза България", ул. "Искър" №9 (фоайето на БТПП)

Със специалното партньорство на Българската търговско-промишлена палата.
Очакваме Ви!

 Арт Виза България

==============================

http://paper.standartnews.com/bg/article.php?d=2012-07-28&article=418231
70% от фирмите против местенето на чиновници
Близо 70% от фирмите са против местенето на чиновници от София в други градове на страната. Това показва експресно проучване, проведено от Българската търговско-промишлена палата сред нейните членове. Само 30,55% одобряват прехвърлянето на Агенция "Митници" в Русе, Управлението на туризма в Пловдив, и Агенцията по рибарство и аквакултури в Бургас. Останалите 69,45% не одобряват предложеното прехвърляне. От отговорите на въпросите е видно, че според бизнеса е необходимо въвеждане на обслужване по електронен път, посочват от БТПП. Другите изводи от проучването са, че е по-добре, ако има средства, те да се пренасочат за по-добро обслужване и за нови митнически бюра за доближаване на услугата до клиента. 

========================

http://www.monitor.bg/article?id=348516   31.07.2012 

Състоянието на икономиката се подобрява

Икономиката на България дава смесени сигнали за развитието си от началото на пролетта, докато от началото на годината водещи са били негативните тенденции в нея. Това става ясно от анализ на Райфайзенбанк България, който се базира на данни от началото на юли.„Прогнозите сочат към сравнително добро представяне на Централна и Източна Европа през тази година, така че очакванията ни са България да не бъде изключение от общата тенденция”, коментира главният икономист на Райфайзенбанк Калоян Ганев. 

Анализаторите припомнят, че през април промишленото производство е отбелязало спад от 2,8% на годишна база. Въпреки това някои подотрасли се представят добре. Например преработващата промишленост отчете ръст от 0,8 на сто. Износът също започва да нараства с бавни темпове след отчетените спадове от началото на годината. Вътрешното търсене също започва да се възстановява. 

Според анализаторите има забавяне в процеса на погасяване на чуждите задължения от началото на годината. Това най-вероятно ще окаже благоприятно въздействие върху икономическата активност. 

През първите четири месеца нетните погасени вътрешно-фирмени заеми са в значително по-малък размер спрямо година по-рано. Затова преките чуждестранни инвестиции в България достигат 368.2 млн. евро спрямо едва 14.3 млн. евро през същия период на предната година, посочват още в анализа. 

=======================

http://www.trud.bg/Article.asp?ArticleId=1485794         31.07.2012  Зорница Латева
По-зелени тецове срещу 998 млн. евро

Позеленяването на енергетиката ще струва милиони на България, а част от средствата ще бъдат набавени през сметките за ток на потребителите. Забавените инвестиции за намаляване на въглеродните емисии от "кафявите" централи, работещи основно с въглища, доведоха до поредното изключение от европравилата за страната. Но то е обвързано със задължителни инвестиции в мръсните производства, а и толерансът от Брюксел ще се изпари през 2019 г.

Според европейските правила мръсните производства участват в европейската схема за търговия с емисии. До тази година всички включени в нея получаваха безплатни квоти за парниковите газове, които изпускат. Ако ги превишат, трябва да компенсират замърсяването с пазаруването на разрешителни. От догодина едни от най-мръсните производства - тези в енергетиката, не трябваше да получават безплатни разрешителни, а изцяло да ги купуват. България обаче е сред страните, които получиха разрешение тецовете все пак да получат безплатни емисии, макар и в по-малък обем.

Предстои разпределяне на безплатните разрешителни за периода 2013 - 2020 г. То ще стане по решение на Европейската комисия, а не както досега - на държавата. Правителството е поискало централите да получат общо 54,17 млн. квоти за седем години, като през 2020 г. количеството трябва да е 0. През останалото време емисиите ще намаляват постепенно всяка година. За сравнение през миналата година българският бизнес, включен в схемата за търговия с емисии, е произвел 39,12 млн. емисии въглероден диоксид (една емисия/квота е равна на 1 тон). Нивото е рекорд от 2008 г. досега. За основна част от вредните газове (около 25 млн. тона) са виновни централите, а най-големият замърсител е държавната ТЕЦ "Марица-изток 2" .

Купуването на квоти, макар и в по-малък размер ще увеличи цената на енергията на централите. По изчисления на Държавната комисия за енергийно и водно регулиране за 2013 г. скокът ще е с 11%, при положение че искането за разпределяне на разрешителни бъде удовлетворено. Ако България трябваше да изпълни европейските правила и да не дава разрешителни на централите, продукцията им щеше да се оскъпи с 23%, пише в анализа, цитиран от министерството на икономиката.

Изключението си има цена. Условието за отпускането на безплатните квоти е централите да инвестират в намаляване на въглеродния си отпечатък или да диверсифицират източниците на енергия, като например затворят мръсни мощности за сметка на такива, които правят ток от ВЕИ. Инвестициите трябва да са най-малкото равни на пазарната стойност на безплатните разрешителни. От министерството на икономиката са приели за пазарна стойност на разрешителните 40 лв. за тон, въпреки че в последните месеци те са около 7-8 евро на тон.

По изчисленията на ведомството пазарният еквивалент на безплатните квоти за седем години е 945 млн. евро. Срещу това централите са заявили инвестиции за общо 998,3 млн. евро. 

Вложенията са предимно в модернизиране и екологизиране на мощностите. Някои дружества като ТЕЦ "Бобов дол" смятат да произвеждат и ток от слънце, за да намалят въглеродния си отпечатък.


Инвестициите ще се отчитат всяка година и ще се контролират от министерството на икономиката. Според правилата вложенията не трябва да увеличават мощността на централите, а да водят до намаляване на изпускания въглероден диоксид. Дружествата, които не направят предварително заявените вложения за съответната година, ще получават по-малко квоти, което означава, че ще трябва да си напазаруват повече от платените. А това ще увеличи разходите им. Отсега е ясно, че някои централи ще инвестират по-малко, отколкото биха стрували безплатните им разрешителни.

Такъв е случаят с "Марица-изток 2". Компанията ще получи общо 15,727 млн. квоти за седем години (най-много от всички инсталации), при положение че за миналата е произвела приблизително същото количество въглероден диоксид. Срещу новите си безплатни разрешителни тецът е заявил инвестиции за 96,25 млн. евро за екологизация.

Те обаче са със 178,14 млн. евро по-малко от пазарната стойност на безплатните разрешителни. Според правилата разликата трябва да бъде внесена в специален фонд, управляван от правителството. Това ще става на месечни вноски. Средствата, които се събират във фонда, трябва да се използват за проекти на дружествата, притежаващи разпределителни мрежи, както и за чисти технологии, които имат малко емисии. В това число влизат и недолюбваните от кабинета слънчеви и вятърни централи. 

В анализ на ведомството се твърди още, че от търговия с емисии в държавния бюджет може да постъпват по 1 млрд. евро годишно.

Те ще идват от продажбата на квотите, които страната ще получава, за да продаде.
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Един абсурд по-малко

Управляващите подготвят промени в Търговския закон, с които да ограничат фалита със задна дата

	- По неофициална информация поправките ще бъдат разгледани в парламента през септември


Най-черният текст в Търговския закон за бизнеса напоследък - този за фалит със задна дата, е на път да остане в миналото. Празнота дава възможност при несъстоятелност всяка сделка от миналото, случила се дори преди 10 години, да бъде разваляна. Така например, ако гражданин си купи апартамент, може да го изгуби, ако строителят влезе в процедура по несъстоятелност към дата, по-ранна от сделката.

От повече от година представители на фирми, адвокати, банкери призовават законодателят да промени текстовете, позволяващи такива измами на длъжници. Сега група депутати от ГЕРБ, сред които Емил Радев, ще внесат законопроект, който ще ограничи (от шест месеца до максимум три години назад) определянето на началната дата на неплатежоспособността (виж карето). В момента периодът е неограничен, което създаваше възможности за некоректни длъжници с помощта на отделни съдии да избягват плащането на задълженията си.

Какво ново
Проектът ще бъде внесен и разгледан в правната комисия през септември, твърдят източници на "Капитал Daily". По-подробен и решаващ повече аспекти на казуса законопроект беше изготвен от група юристи миналата година по поръчка на Министерството на правосъдието. Той престоява там близо година, като от пресцентъра на министерството коментираха, че "предстои той да бъде внесен" в Министерския съвет.
Подобни изменения бяха внесени през зимата и от червения депутат Янаки Стоилов, но председателката на правната комисия Искра Фидосова така и не ги внесе за разглеждане.
Така след години нищоправене управляващите най-сетне се заеха със законовия недостатък. Засега текстовете не са перфектни, коментират юристи, но показват воля да се реши проблемът на всички съвестни търговци.
Абсурдът със задната дата
Проблемът с определянето на начална дата на неплатежоспособност без ограничение назад във времето съществува от години. На практика законът позволява при фалит на компания синдикът да търси обратно всички получени плащания към контрагентите й години назад. Често това се постига с фалщифицирани документи за старо задължение.

Другият огромен проблем със законовия текст е, че дори и да има обезпечение, то пада. На риск са поставени всички плащания между компании и обезпечения от 1998 г. насам. Сред най-ощетените са банките, тъй като ипотеките им падат и те стават редови кредитор. Ето и пример: отпуснат е бизнес кредит от 1.5 млн. лв., обезпечен за 2 млн. лв., който не се обслужва от кредитополучателя. Когато банката преминава към искане за обявяване на търговеца в несъстоятелност, той заявява, че дължи 5 млн. лв. неустойка по друг стар договор.

Съдът постановява, че търговецът е бил неплатежоспособен още преди банката да учреди ипотеката си, и включва заема от 1.5 млн. лв. и неустойката от 5 млн. лв. към масата на несъстоятелността. Когато имуществото е продадено от синдика, банката получава пропорционален дял. Така, вместо да вземе цялата сума като обезпечен кредитор, тя трябва да се задоволи с минимална част и отпуснатият кредит остава непогасен. Всеки адвокат по търговско право се сблъсква в практиката си с множество такива случаи.

Например през зимата синдик поиска от "Алианс-ДН" да върне 318 хил. лв., с които преди години фалирал търговец купува от компанията капачки за буркани. Подобен е случаят с фалиралото дружество "Булгаргеомин", чиято начална дата на неплатежоспособност беше определена преди 14 години. "Тъй като е работил с милиарди, "Булгаргеомин" може да завлече стотици дружества, на които е плащал през това време", обясни Стефан Стефанов, адвокат и гл. ас. по търговско право в СУ "Св. Климент Охридски", и допълни, че Търговският закон отдавна е трябвало да бъде променен.
Бързо и още промени
"Капитал Daily" потърси представители на търговски дружества за коментар върху предлаганите поправки в Търговския закон. Въпреки че не бяха запознати в конкретика с тях, предприемачите приветстваха промените и настояха за въвеждане на възможно най-кратки срокове при преценка на неплатежоспособността на фалиращия търговец.

"Всяка стъпка в тази посока е добре дошла. Това ще позволи да се подобри бизнес средата за всички добросъвестни кредитори, не само за банките", каза Левон Хампарцумян, главен изпълнителен директор на "Уникредит Булбанк" и председател на управителния съвет на асоциацията на банките. Сдружението от години настоява за по-добра защита на кредиторите.
Според Петър Славов, главен изпълнителен директор на Прокредит банк, "предложените промени ще са капка в морето, въпреки че са в правилната посока". Той отбеляза, че проблемът е много сериозен и само с тази мярка няма да бъде решен. "Като цяло несъстоятелността е много зле уредена в българското законодателство, такава е и съдебната практика и много фирми се възползват от това", каза Славов.
"Срокът за обявяване на неплатежоспособността със задна дата не би трябвало да е по дълъг от 6 месеца, дори и една година ми изглежда много", смята Румен Костов, изпълнителен директор на "Мегапорт" - Велико Търново. На същото мнение е и Мария Жекова, управител на дружеството за производство на опаковки "Ате пласт", според която много компании страдат от проблема.
Адвокат коментира, че проектът на Радев е доста орязан, но е движение в правилната посока. Дали той ще бъде придвижен и приет, или ще свърши като другите в кошчето, предстои да видим наесен.

	Какво предвиждат промените
- началната дата на неплатежоспособността няма да може да предхожда с повече от 3 години молбата за откриване на производство по несъстоятелност. Ако плащането или обезпечението попада в този период, ще е необходимо то да е извършено 6 месеца преди подаването на молбата в съда или две години, когато става дума за плащане между свързани лица.
- подозрителният период за изпълнение на парични задължения преди падежа, даване вместо изпълнение и учредяване на залог и ипотека постфактум ще е една година
- подозрителният период за плащане при настъпил падеж ще е само 6 месеца
- сроковете ще са по-дълги, когато кредиторът е недобросъвестен
- плащанията за комунални услуги ще бъдат защитени от недействителност, ако са извършени до 30 дни от падежа
- кредиторите ще бъдат защитени, когато залогът и ипотеката им са учредени като условие за предоставянето на кредита
- кредиторите ще получат право наравно със синдика да предявяват отменителни искове срещу плащания на длъжника. Срокът ще е една година от откриване на производството
- част от заварените дела по исковете за попълване на масата на несъстоятелността ще се довършат по новите правила. По досегашния ред ще бъдат приключени само исковете по две хипотези.
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С промени в Закона за задълженията и договорите

10 години давност за наследени борчове

Новото правило влиза в сила от 2013 г. 

Емил Радев обеща да внесе законовата промяна в деловодството на НС след депутатската ваканция. 

Не повече от 10 години ще бъдат „преследвани” вече наследниците на покойници, които са им завещали неплатени сметки, банкови кредити и борчове. Максималният давностен срок, какъвто в момента липсва, ще бъде записан в Закона за задълженията и договорите. Промяната в него ще бъде предложена от депутата от ГЕРБ Емил Радев в първите дни след края на парламентарната ваканция, съобщи той пред „Монитор”. Така новите правила ще влязат в сила вероятно още от догодина. 

Народният избраник от правната комисия в НС вече обяви намерението си да настоява пред своите колеги за въвеждането на абсолютен давностен срок, с който да разполагат кредиторите, за да съберат вземанията си. Както за персоналните задължения максимален период от време ще бъде регламентиран обаче и за наследените, уточни законотворецът. По този начин след кончината на длъжника кредиторът няма да може вече след години да иска подновяване на срока, за да може той да започне да тече отново след прехвърлянето на дълга и предявяването на претенции към наследниците с изпълнителен лист. По думите на Радев сега няма пречка наследниците да бъдат изненадвани от подводни камъни и да получават 

честитки за погасяване на дългове и след 30 години 

Не рядко те били притискани, след като са изминали 10 години да изплатят борчове на техни починали роднини, при това заедно с начислени за това време лихви върху тях. Въпреки че НАП работи с общоприетата погасителна давност от 5 години, а за топлофикациите например тя е 3 години, при предприемане на съответните мерки за събиране на дълга срокът сега се подновявал. 

„Щом приемат наследяване на покойния длъжник, на името на близките му се прехвърлят както неговите имоти, така и задълженията му. В момента, в който си купят кола, веднага пристигат, за да им я приберат. Намерят ли си пък работа, на момента им блокират заплатата. С въвеждането на промените, щом изтекат 10 години – гейм оувър”, увери Радев. 

Наскоро парламентът прие друга лансирана от него промяна, която 

също дава глътка въздух на длъжниците 

Заради хонорарите на частните съдебни изпълнители. при сметка от 100 лв. към мобилен оператор длъжници се бъркаха по 1000 лв. С измененията обаче беше въведен таван, според който таксите им не бива да надвишават 10% от дълга. 

===============================================
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Без изкуствени фалити

Лихвите падат

Промени в Търговския закон пресичат измамите с обявяване на несъстоятелност

Лихвите по банковите кредити ще тръгнат надолу благодарение на готвените промени в Търговския закон. Предлаганите от ГЕРБ изменения в закона най-накрая ще пресекат недобросъвестните практики на някои фирми да бягат от натрупаните си задължения чрез обявяването на фалит със задна дата. "Измененията в Търговския закон ще повлияят върху лихвите в контекста на това, че тази практика беше започнала да създава предпоставки и в някои случаи до реални загуби за банките, което няма как да не се отрази върху оценката на риска на средата. Така че при всички случаи това ще повлияе положително", коментира за "Стандарт" Левон Хампарцумян, главен изпълнителен директор на УниКредит Булбанк. Поправките в Търговския закон ще бъдат внесени в парламента наесен. Те са подготвени от депутата от ГЕРБ Емил Радев и негови колеги. Проектът предвижда плащания и сделки, извършвани от фалирала фирма, да могат да бъдат обявявани за недействителни в период не по-дълъг от 1 г. назад във времето спрямо момента на подаване на молба за несъстоятелност. В момента съдът определя точната дата на фалита, като често се оказва, че той е настъпил например преди петилетка, а понякога и две. Това води до нищожност на всички договори и плащания, извършени през тези 5-10 години, което директно оставя банки и други фирми с пръст в уста и празни джобове. Благодарение на промените банките вече няма да губят обезпеченията по отпуснатите кредити по основната дейност на фалиралото дружество. Стига обезпеченията да са договорени преди или в момента на подписване на договора за кредит.
Освен това ако даден кредитор е свързано лице с фалирала фирма или е знаел за финансовите й проблеми, но въпреки това е изкупувал активи от нея, то всички сделки в срок до 2 години преди фалита ще бъдат обявени за недействителни, предлага още Радев. Така недобросъвестни фалирали фирми няма да могат умишлено да намаляват активите си, които по закон се разпродават от синдик, а с получените суми се погасяват натрупаните задължения.
Йова АПОСТОЛОВА, Мартин ЛЕКОВ 

=============================

http://money.bg/news/id_1713622436/България_участва_в_4_континентални_проекта_на_ЕС   30.07.2012

България участва в 4 континентални проекта на ЕС

Публикуваната в сайта статия със заглавие „Само трохи за България от парите на ЕС за континентални проекти" изобилства от фактически неточности и откровени лъжи, както и от опити за плоски манипулации. Това ни писа читател на Money.bg, чието мнение публикуваме с незначителни съкращения.

Механизмът МСЕ касае развитие основно на железопътни магистрални проекти, гранични между отделните страни-членки. Поради тази причина страната ни основно участва с жп-линията София-Видин-Дунав мост 2. Няма как по тази програма за "свързана Европа" да участват вътрешни отсечки, например за ремонт на пътя Юндола-Разлог.

Не сте споменали и дума за това, че финансирането на основните ни инфраструктурни проекти в периода 2014-2020 г., като АМ "Хемус", трети метродиаметър на софийското метро, СП Русе-Шумен и др., не могат да бъдат нито засегнати, нито включени в тази програма, тъй като тяхното финансиране ще става чрез Кохезионния фонд и ОП Транспорт. За периода 2014-2020 вече са осигурени минимум 2.5. млрд. евро от ЕС за тези проекти (общата бюджетна рамка на България възлиза на 8.5 млрд. евро) , абсолютно независимо от механизма МСЕ, който основно финансира ГРАНИЧНИ, ЖЕЛЕЗОПЪТНИ МАГИСТРАЛНИ ПРОЕКТИ.

Ето и няколко от вашите "бисери":

"Сметките сочат, че за осъществяването на десетте коридора ще са необходими 237 млрд. евро, а за този, в който се включва страната ни - 8 млрд. евро (третият най-малък). Излиза, че нашият коридор не би получил повече от 1 млрд. евро (дори и след като прибавим средствата от КФ), а да не забравяме, че българските отсечки са едва 1/10 от заложените в плана за коридора. Но дори не това е най-лошото."

Излиза, че за нашите 10 % от дължината на коридора, ние бихме усвоили 12,5 % от предвиденото финансиране за него. Ако на това съотношение викате "лошо", явно трябва да се върнете във втори клас, г-да "видни икономисти". Реално за коридора София-Видин ни трябват 1.2 млрд евро заедно с националното съфинансиране, което показва, че чрез механизма бихме покрили всички разходи по строителството му. За страна като България нормален човек не може да каже, че 1 млрд евро са жалка сума, както се опитвате да внушите...

"На фона на останалите над 110 други проекта, 4-те, в които присъстваме, очевидно бледнеят."

България с територията си от 110 000 кв. км на фона на общата територия на ЕС с площ 4 325 675 кв. км, или грубо 1/40, участва в съотношение 1/28 спрямо общия брой на проектите, т.е. отново имаме по-добро съотношение. Интересно ми е според Вас, с тази територия и население, България в колко проекта трябва да участва - може би 50, може би 100??!!

"Последният удар за България идва от условията, според които ще бъдат отпускани средствата от този инструмент. Според записано в регламента на МСЕ правило, става ясно, че средства ще бъдат раздавани по ред на получаване („first come, first served") и качество на заявлението. Тъй като вече се разбра, че тези средства са крайно ограничени, конкуренцията за тях би била сериозна. А българската администрация със сигурност не се слави като най-бързата и ефективна машина в рамките на ЕС. Българските управляващи са пределно запознати с този проблем, както става ясно от рамковата позиция на страната ни по въпроса, където се изразяват опасения и по още една ключова точка - парите от КФ. Докато досега средствата от КФ бяха заделени за определени държави (което елиминира конкуренцията), то сега 10 млрд. евро (близо 20% от КФ) могат да бъдат прехвърлени в състезателната среда на МСЕ, където ще са на разположение на всеки. А да не говорим и че процентът на европейско финансиране от КФ е в пъти по-висок от този в МСЕ."

Страни с много по-големи финансови рамки по европейските програми, усвояват в пъти по-малко от нас (90 % договорени, 40 % изплатени евросредства), но това разбира се не се споменава. Излиза, че с режима на свободна конкуренция, всички други ще се възползват да реализират проектите си, само ние - не...

Уточнение: Проучването на механизма МСЕ и участието на България в бъдещите континентални проекти е извършено от анализатор на Института за пазарна икономика!

============================

http://www.dnevnik.bg                              31.07.2012
Производствените цени продължават да спадат

Производствените цени спадат през май с 0.9 на сто - 29 юни

Както през май, така и през юни Националният статистически институт отчита спад в цените на производител, който през изтеклия месец е с 0.8 на сто. В сравнение с юни миналата година обаче все още има поскъпване в производствените цени с 3.3 на сто. 

Според експерти, цитирани от capital.bg, причините за производствената дефлация са няколко. Сред тях е това, че цената на петрола и някои други борсово търгувани суровини е по-ниска от началото на годината, което води до по-ниски производствени разходи за предприятията. Другата причина е намалялото търсене на продукцията заради рецесията в еврозоната. 

"Два месеца не са достатъчно дълъг период, за да се правят прогнози от данните за производствените цени. Те са силно волатилен показател и могат да отразяват поевтиняването на суровия петрол от 120 долара за барел до цени под 100 долара. Различните суровини също поевтиняват, а износът на метали заема голям дял в българската индустрия", коментира Георги Ганев, който е макроикономист в Центъра за либерални стратегии.

Той заяви, че за момента забавянето на европейските икономики и рецесията в някои държави от еврозоната засяга ограничен брой фирми и че все още това не е създало сериозни проблеми за българската икономика.

През юни най-силен е спадът спрямо май в преработващата промишленост - с 1.2 на сто, и в добивната промишленост - с 0.7 на сто. При производството и разпределението на електрическа и топлоенергия и газ цените остават на равнището от предходния месец.

На годишна база цените се увеличават в добивната промишленост - с 1.5%, в преработващата промишленост - с 2%, и при производството и разпределението на електрическа и топлоенергия и газ - с 6.8%
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http://www.segabg.com/article.php?id=610525       31.07.2012     Дина Христова

С 15% се вдигат минималните осигуровки за 100 000 българи

Още с първото споразумение увеличението на праговете за догодина надхвърли най-големия скок за 2012 г.

	В строителството вероятно отново ще има административно увеличение на праговете.


Преговорите между работодатели и синдикати за новите минимални осигурителни прагове за 2013 г. започнаха и първата договорка е за 15% средно увеличение в леката промишленост. Вече е подписано споразумение между браншовите синдикати и работодателските структури в трикотажната промишленост и на производителите и износителите на облекло и текстил, съобщиха от КНСБ вчера. Първият договорен скок е по-голям от най-големия за тази година - 14.2% за туризма.
През следващата седмица се очаква подписването на споразумения за текстилната и за кожаро-кожухарската, обувната и галантерийната промишленост. Това са едни от най-ниско платените икономически дейности, показва справка на НОИ с броя на наетите и средния осигурителен доход по икономически дейности към май. Тя се прави, за да е в помощ на преговорите между синдикати и работодатели за най-ниските осигуровки.

Производството на облекло и обработката на кожи, което върви с производство на обувки, са две от четирите дейности със среден осигурителен доход под 400 лв. Почти 94 000 работници, които шият дрехи, вземат средно 384 лв., но около 12 000 от тях - неквалифициран персонал, получават 326 лв., което е под определения минимум за длъжността им. В обработката на кожи и производството на обувки средният доход е 386 лв., а заетите - 17 000. В производството на дървен материал средният доход е 390 лв., а заетите - 16 000. Най-нисък е осигурителният доход в ремонта на компютри и на домакински вещи - 312 лв. Там заетите са малко над 22 000 души. Навсякъде неквалифицираният персонал взема под минималния доход, което се обяснява със заетост на непълен работен ден.

В туризма средният осигурителен доход е 410 лв., но заетите са намалели от 122 000 на 113 000 за година. Продължава и тенденцията повече от половината от тях - 72 000, да се водят на непълен работен ден и да вземат средно 357 лв., което е 83% от минималния осигурителен праг за персонала, зает с услуга на населението.

Шампиони по доходи са в производството на кокс и рафинирани нефтопродукти, където средният доход е 1777 лв., но пък заетите в икономическата дейност са едва 1934. Сравнително хубави заплати с по-голям брой наети се получават в производството и разпределението на еленергия. В дейността работят над 22 000 души средно за 1400 лв.

Според синдикатите благодарение на увеличението на праговете излизат на светло доходи, които иначе работодателите дават под масата. Бизнесът обаче смята, че това е допълнителна осигурителна тежест, която в много случаи се налага административно и независимо от икономическата ситуация за сектори, където не е постигната договорка или изобщо няма преговори поради липса на синдикална или браншова структура.

ПОЛОЖИТЕЛНО
Пазарът на труда показва признаци на стабилизиране, след като за една година наетите в икономическите дейности, в които се определят минимални осигурителни прагове, са намалели с едва около 45 000 души, показва справката на НОИ. Според нея към края на май т.г. осигурените в 85 икономически дейности са били средно около 1.88 млн. души, докато година по-рано те са били 1.927 млн. За сравнение - през 2011 г. спрямо 2010 г. наетите се бяха стопили с 320 000. 

=================================

http://www.trud.bg/Article.asp?ArticleId=1485702                                                      31.07.2012

Синдикати искат 330 лева минимална заплата

Още от 1 септември т.г. минималната работна заплата в България да стане 330 лв., а пенсиите да бъдат увеличени с 15% и след това с още 10% от 1 януари 2013 г. За това настоява КТ "Подкрепа", съобщи вчера пред медиите финансовият експерт в синдиката Мика Зайкова. Още в средата на юни т.г. от КНСБ поискаха от догодина минималната заплата в България да бъде увеличена от 290 на 330 лв., а всички пенсии да се повишат с поне 10%. 

От "Подкрепа" сега настояват и за спешно заседание на Националния съвет за тристранно сътрудничество (НСТС) заради шоковото покачване на цените на тока от 1 юли, поскъпването на горивата и свързаното с това повишение в цените на основни продукти и услуги.

По закон тристранката може да бъде свикана от нейния председател - вицепремиера Симеон Дянков. Сътрудниците му казаха пред "Труд", че не знаят дали той ще го направи.

КТ "Подкрепа" ще застане зад предложението на КНСБ да се отпуснат допълнителни помощи за най-бедните заради ценовия скок на водата, горивата и природния газ, каза пред БНТ Зайкова. 

В началото на юли от КНСБ настояха еднократна добавка от 30 до 50 лева да получат всички възрастни, които вземат пенсии от 145 до 400 лева.

Според "Подкрепа" увеличението на минималната заплата не може да чака до Нова година, защото инфлацията ще се повиши още през август. Прогнозите на синдикатите са тя да е между 6 и 7 процента.

Пенсиите трябва непременно да се индексират, ако не искаме наистина да ни обвинят в геноцид, поне с 15% от септември, а от 1 януари 2013 г. - с още 10%, смятат в профсъюза.

"Едва 20% от домакинствата успяват да се издържат нормално, защото 75% от хората са работещи бедни. Това са хора, които получават толкова мизерни заплати, че не могат да си покрият най-елементарните нужди. Сивата икономика се разраства, тоест все повече хора получават заплати, близки до минималните осигурителни прагове и минималната заплата", допълни Зайкова.

===========================

http://www.monitor.bg/article?id=348484            31.07.2012      Паулина Йоргова

Пекат самуна за 55 ст., продават ни го за лев

С 45% поскъпва хлябът от пещта до щанда

Олиото и захарта по-евтини през юли, иде успокоение на пазара на храни

През юли хлябът поскъпна с 10 стотинки в почти цялата страна. 

Цената на хляба се надува с 45 на сто от пещите до щанда в магазините. Производителите получават за насъщния между 55 и 65 ст., а в супермаркетите самунчетата вървят по лев, съобщи вчера Марияна Кукушева, председател на Федерацията на хлебопроизводителите и сладкарите. В търговската мрежа се натрупва почти половината от продажната цена на хляба, а гарантираната печалба на продавачите е по-висока отколкото на скъпите луксозни стоки, каза още Кукушева. Днес тя ще ръководи в аграрното ведомство консултативния съвет по зърното, на който ще се обсъди ситуацията със скъпата пшеница и 

последиците върху  бранша 

Само ден по-късно – в сряда, при премиера отиват представители на бизнеса с месни и млечни продукти. Да се намали данък добавена стойност за хляба и някои основни храни ще настояват млекопреработвателите пред Бойко Борисов. Това е единствената мярка на държавата за задържане на цените, която ще бъде в полза и на потребителите, и на бранша, каза за „Монитор” Димитър Зоров, председател на Асоциацията на млекопреработвателите. От намалението на данъка до 10% няма да пострада хазната, смята той. По разчети на асоциацията за две години в бюджета ще влязат около 50 млн. лева само от излизането на производители от сивия сектор. За 8% ДДС върху хляба и някои основни  хранителни продукти настояват от своя страна хлебарите. Те предлагат да се въведе задължителна регистрация по ДДС на всички производители на храни. Освен това настояват финансовото министерство се включи в дискусията и да пресметне колко ще спечели българският държавен бюджет и потребителят, ако има диференцирана ставка за храните, които са важни за минималния жизнен стандарт на българите. 

Няма нужда да притискаме фиска с промени в Закона за ДДС, каза от своя страна председателят на Държавната комисия по стоковите борси и тържищата Едуард Стойчев. Според него трябва да се въведе ред в ценообразуването, за да е ясно кой слага голямата надценка върху храните, а купувачът в магазина да е наясно колко плаща на производителите и колко на търговците. 

Никой не може да каже как ще се развива цената, защото тя е въпрос на пазар, каза Кукушева, но всички компоненти, които я определят, имат траен тренд нагоре. Според анализа на ДКСБТ брашното през юли е поскъпнало с 6%. 

Предстои успокоение на цените 

на храните, категоричен е Стойчев. Според него първоначалната еуфория на пазара на зърно ще отмине, защото въпреки голямото поскъпване на борсата в Чикаго, за нас е важно какво се случва в региона. Русия и Унгария предлагат пшеницата си на малко по-висока цена от миналата година, а Казахстан, който е водещ производител, все още не котира новата си реколта. 

Тежкото състояние на животновъдния сектор е другата тема, по която представителите на хранителната индустрия искат да дискутират с премиера утра. Между 40 и 50% е повишението в цените на фуражите, уточни Димитър Зоров. Субсидиите за животновъдството в останалите страни от общността са 4 пъти по-високи в сравнение с България. 

=========================================

http://www.trud.bg/Article.asp?ArticleId=1485258              31.07.2012

32% ръст на доставките на дизела за година

С 43,8% са се увеличили доставките ни на безоловен бензин за година. Това сочат данните на Националната статистика към юни 2012 г. спрямо юни 2011 г.

За същия период нарастват доставките и на дизелово гориво с 32%, природен газ - с 5,1 на сто. Същевременно намаляват доставките на твърди горива с 31,6% и пропан-бутан с 27,3%. 

Производството на твърди горива намалява с 33,6% до 1 810 хил. тона през юни 2012 г. спрямо май същата година. 

Минимален ръст има в производството на безоловния бензин и електроенергия съответно с 1,9% и 1%.

Производството на пропан-бутан се е свило с 9,1% до 10 хиляди тона, а на дизеловото гориво - с 1,4% - до 207 хил. тона.

В рамките на година обаче има ръст при производството на дизелово гориво от почти 30%. Данните са за юни 2012-а в сравнение със същия месец миналата година. Скок има и при производството на безоловен бензин за година - с 11,3 на сто.

==============================================

 http://www.segabg.com/article.php?id=610527    31.07.2012   Катя Димитрова, Юлиана Бончева

КЗК не откри бензинов картел и нареди цените да са тайна

Антимонополната комисия преразгледа без обяснения решението си, че продавачите на горива се договарятКомисията за защита на конкуренцията приключи с беззъбо решение разследването си за българския пазар на горива. Вчера антимонополният орган изненадващо обяви, че в петролния бизнес няма картели, монополи и злоупотреби и съответно никой няма да бъде наказван с глоби. 
КЗК започна разследване миналата година, след като масовото недоволство от поскъпването на дизела и бензина в България ескалира, а тогавашните двама министри - на транспорта и на икономиката, директно заговориха за картел между големите вериги бензиностанции. През март, когато приключи разследването си, антимонополната комисия обяви, че открива ценови зависимости при "ЛУКойл", ОМВ, "Петрол" и "Ромпетрол" и че търговецът на едро "ЛУКойл България" диктува цените със системата си от отстъпки. Транспортният министър Ивайло Московски настоя антимонополният орган да наложи максимални глоби. Уличените компании получиха 30 дни срок да представят своите позиции, а КЗК трябваше да уведоми Европейската комисия за разкритията. Не е известно какво се е случило от март насам и какви точно аргументи са представили петролните фирми, но според вчерашното решение на комисията големият грях на разследваните фирми е, че публикуват цените на бензина и дизела на сайтовете си. Така държавен орган обяви прозрачността за вредна. 

За втори път в рамките на седмица антимонополният орган приключва с ялово решение важно разследване за злоупотреба с пазарна мощ. Преди дни КЗК се отрече от твърдението си, че има картел между големите вериги хипермаркети, и обяви, че наказания няма да има, тъй като разследваните фирми са обещали да вземат мерки. 

Сега с петролните предприятия се повтаря същият фарс. КЗК първо обяви, че има непозволени договорки и некоректни действия, но с окончателното си решение издава "оправдателна присъда" - тъй като нямало вреди за пазара, а и фирмите сами предложили мерки за подобряване на конкуренцията. С вчерашното си решение обаче КЗК довежда нещата до абсурд, тъй като според него излиза, че ценовата прозрачност вреди на пазарните отношения. 

Мерките, обещани от петролните търговци и одобрени от КЗК, се оказаха ревниво пазена тайна. От "ЛУКойл" първо обясниха пред "Сега", че са в обедна почивка, а после, че са много заети. Шефът на ОМВ се оказа в отпуск и пресслужбата не успя да осигури отговор, търговският директор на "Петрол" съобщи, че още не се е запознал с решението на КЗК, а директорът на "Ромпетрол" директно отказа коментар.

По-късно по настояване на "Сега" от КЗК все пак изпратиха "мерките", които уж трябва да подобрят честната конкуренция на пазара на горива у нас. Оказа се, че просто всяка от фирмите - "ЛУКойл България" ЕООД, "Ромпетрол България" АД, "Нафтекс Петрол" ЕООД и "ОМВ България" ООД, е обещала "да прекрати публикуването на цени на горива на електронната страница на дружеството, като установи ограничен достъп до цените си на едро единствено за свои потребители". 

Именно с тези "храбри" действия четирите петролни компании са убедили КЗК, че конкуренцията ще се подобри. Това се оказа достатъчно да отърват сериозните глоби, които ги чакаха при уличаване в ценови договорки. По закон санкцията е до 10% от оборота на нарушителя. При продажби на горива за около 2 млрд. лева това прави около 200 млн. лв. глоби. 

Съмненията за съгласуване на цени у нас се подхранват от години, защото големите вериги бензиностанции продават бензина и дизела на еднакви или почти еднакви цени. Не е ясно обаче защо КЗК смята, че тази практика ще бъде прекратена, ако фирмите престанат да публикуват ценова информация на сайта си или предоставят данни само на клиентите си срещу парола - така или иначе всички бензиностанции рекламират цените си на големи пана.
ЕФЕКТИ
"ЛУКойл България", който едновременно е търговец на едро и на дребно, вече прекрати практиката да публикува цени на едро на сайта си, сега ще премахне и информацията за цените на дребно. Засекретяването на заводските цени обаче не дава очаквания от КЗК резултат. Вчера цените по бензиностанциите на четирите разследвани от комисията компании отново бяха като под индиго - 2.60 лв. за масовия бензин А 95, 2.64 лв. за дизела.
Преди дни в парламента "Синята коалиция" обяви поскъпването на горивата за терор над българските фирми и граждани. Десните поискаха правителството да обясни защо брани монопола на "ЛУКойл" и толерира няколко големи компании в петролния бранш.

==========================

http://paper.standartnews.com/bg/article.php?d=2012-07-31&article=418536
Милиони от Брюксел за уроци и мускули

Обмислят нова европрограма за образование и иновации, каза Томислав Дончев

Милиони ще има възможност да усвои страната ни за наука и спорт през следващия програмен период на финансирането от Брюксел 2014-2020 г. Кабинетът дори обмисля вариант средствата за образование, наука и иновации да бъдат отделени в нова оперативна програма. Това обясни министърът по управление на средствата от ЕС Томислав Дончев. Дали това ще стане факт, зависи от проектите, които ще предложат ресорното министерство и академичната общност до септември. Има възможност за целта страната ни да договори сума в рамките от 600 млн. лв. до 1,5 млрд. лв. Като парите освен за университетски лаборатории, ще отиват и за компании, които разработват или внедряват иновации, разясни Дончев. С финансиране от ЕС страната ни може да изпълни и проекта за София Тех парк, както и за подобни клъстерни паркове за земеделие, морско дело, енергетика или машиностроене например, обясни министърът. У нас има потенциал за два и дори за три технологични парка, категоричен бе Дончев. Липсата на достатъчно средства в този програмен период за образование и наука е сред основните грешки при програмирането. И това е почти престъпление, смята министърът. Според него вторият пропуск в програмирането на сегашния период е липсата на финансиране за спортни съоръжения. Там, където има изградени площадки и спортни зали в общините, те се ползват изключително натоварено, обясни Дончев. Той категорично подчерта, че средствата за наука и спорт няма да са за сметка на изграждането и ремонта на пътища, детски градини и болници.
Наталия Малчева

========================

http://www.monitor.bg/article?id=348519                    31.07.2012 

212 данъкоплатци укрили 5,4 млн. лв.

Укритата сума е от недеклариран и невнесен данък общ доход. 

212 физически лица от Южна България са укрили 5,4 млн. лв., съобщиха данъчни инспектори от Пловдив. Това е станало ясно след проверки в Пловдив, Стара Загора, Пазарджик, Кърджали, Хасково и Смолян. Тези граждани не са посочили дължимите налози в данъчните си декларации и съответно не са ги внесли в хазната. 

При инспекциите ревизорите са установили несъответствие между притежаваното имущество и декларираните доходи от страна на нарушителите. В други случаи нарушителите посочили в данъчните си декларации големи по размер отпуснати заеми, но не са могли да докажат произхода на средствата, с които правят плащания по вноските. 

Миналата седмица от НАП съобщиха още, че до края на годината от кол центъра на агенцията ще се обадят на 28 000 граждани. Причината е, че те са закъснели да платят своите данъци или осигурителни вноски или са пропуснали да подадат декларация. Целта на кампанията е максимален брой хора доброволно да си платят дължимите налози. 

==============================

http://www.trud.bg/Article.asp?ArticleId=1484908                                             31.07.2012

Виж как ще се паркира в София от 1 септември (схема)

Центърът за градска мобилност на столицата публикува схема на новите правила за паркиране в София, които влизат в сила от 1 септември 2012 г.

С тях паркирането в столицата става още по-скъпо.

Режим на почасовото платено паркиране в София в сила от 1.09.2012 г.

Предвидено е синята зона да обхваща пространството, оградено от булевардите: "Христо Ботев", бул. "Тодор Александров", бул. "Княз Ал. Дондуков", бул. "Васил Левски", бул. "Ген. М. Д. Скобелев".

Зелената зона обхваща пространството, оградено от булевардите: бул. "Княгиня Мария Луиза", ул. "Белоградчик", ул. "Веслец", ул. "Клокотница", ул. "Будапеща", ул. "Козлодуй", ул. "Константин Стоилов", бул. "Ген. Данаил Николаев", ул. "Проф. Милко Бичев", бул. "Евлоги и Христо Георгиеви", бул. "Пенчо Славейков", бул. "България", бул. "Академик Иван Е. Гешов", ул. "Хан Пресиян", ул. "Здраве", бул. "Пенчо Славейков", бул. "Ген. Едуард И. Тотлебен", бул. "Ген. Михаил Д. Скобелев", ул. "Опълченска".

Kак паркираме в синя зона

Максимално време за паркиране до 2 часа 
Цена - 2 лева на час 
Изпращане SMS на телефон 1302 

Валидна е: 
в работни дни от 08.00 до 19.00 часа
в събота от 08.00 до 14.00 часа 

Kак паркираме в Зелена зона

Максимално време за паркиране до 4 часа
Цена - 1 лев на час 
Изпращане SMS на телефон 1303 

Валидна е: 

в работни дни от 08.00 до 19.00 часа. 
Как плащаме за паркирането
По някои от следните начини:
С талон, закупен от контрольор, от кабини на ЦГМ за продажба на талони, от търговски обекти 
Със SMS на кратък номер 1302 за Синя зона
Със SMS на кратък номер 1303 за Зелена зона 
Със служебен абонамент
С винетен стикер - за ППС на собственици на жилищни имоти в обхвата на зоните за платено паркиране
С карта за преференциално паркиране - за хората с увреждания.

Как паркират живеещите в районите на зоните за почасово платено паркиране
Срещу еднократно платена такса
Важи за живеещите по постоянен адрес на улици, булеварди или площади с въведен режим на почасово платено паркиране.
Важи за автомобилите, регистрирани на адреса, съвпадащи с адреса на имота. 

Как живеещите в районите на зоните доказват правото си да паркират в центъра
С винетен стикер, за Синя или Зелена зона, залепен на предното стъкло на автомобила.

Как живеещите в районите на зоните могат да получат винетен стикер
Необходими документи:
1. Лична карта 
2. Регистрационния талон на автомобила за удостоверяване на собствеността на превозното средство и съвпадение на адреса на регистрация на автомобила с адреса на имота 
3. Заявление по образец (може да го откриете в в офисите на Център за градска мобилност на ул. "Будапеща" 17 и на пл. "Възраждане" 1 и тук ( заявление по образец ) 
4. Документ за платен данък на автомобила; 
5. Документ, удостоверяващ платена гражданска отговорност на автомобила; 
6. Документ удостоверяващ собствеността на лицето върху имота, попадащ в границите на зоните за почасово платено паркиране; 
7. Документ за платен данък на жилищния имот; 
8. Документ съдържащ уникален партиден /клиентски/ номер на един от основните битови доставчици /електроснабдяване, водоснабдяване, газоснабдяване или топлоснабдяване/
Съветваме ви да не чакате последния срок. От 01.08.2012г. може да подавате документи за винетен стикер в офисите на Център за градска мобилност  на ул. "Будапеща" 17 и на пл. "Възраждане" 1.

Издаването на винетните стикери става в срок до 5 работни дни, след подаване на документите. 

Къде паркирам с винетния стикер
На паркомясто в улиците, намиращи се в границите на конкретната подзона в съответната зона за почасово платено паркиране. Виж на картата.

Цени на винетния стикер*
Стойността на едногодишен винетен стикер: 
100 лв. Зелена зона; 
150 лв. Синя зона. 
Стойността на стикер за един месец: 
10 лв. Зелена зона; 
15 лв. Синя зона. 
Сумата се плаща еднократно авансово.

* Посочените цени са за паркиране по постоянен адрес в зоните за платено паркиране за първи автомобил на жилище. За следващи автомобили на едно жилище цената е по-висока.

Как паркират хора с увреждания
На територията на Столична община в зоните за платено почасово паркиране са осигурени определен брой фиксирани места за паркиране на автомобили, превозващи хора с увреждания.

Променя се и редът на преференциалното паркиране на автомобили, превозващи хора с увреждания в Синя и Зелена зона. Преди всяко паркиране трябва да се снабдите със специален талон от стационарен пункт/кабина или от контрольор.

Виж на www.sofiatraffic.bg
===========================================
http://www.24chasa.bg/Article.asp?ArticleId=1485807   31.07.2012

Правителството прибира тихо $ 14 млн. от Алжир

Вицепремиерът и министър на финансите Симеон Дянков е сложил подписа си под документа за парите, но сделката не бе обявена публично.
Н.П. посланикът на Алжир в София Ахмед Буташ подписал на 19 юли споразумението за окончателно изплащане на 14,3 милиона долара на България. 
Вицепремиерът и министър на финансите Симеон Дянков е сложил подписа си под документа за парите, но сделката не бе обявена публично.

Споразумение за окончателното изплащане на алжирския дълг към България в размер на 14,3 млн. щатски долара е било подписано по-миналата седмица в София, без никой да разбере. Нито Министерството на външните работи, нито това на финансите са съобщили радостната вест, показа проверка на “24 часа”. Информацията обаче бе потвърдена официално от Посолството на Алжир, чиято държавна политика е насочена към изчистване на всички висящи борчове.

Държавният глава на Алжир, който ръководи изпълнителната власт, инициира активна политика към изплащане на външния дълг, в резултат на която Алжир днес е сред страните с най-малък външен дълг, заяви преди време пред “24 часа” алжирският парламентарен шеф Абделазиз Зиари.

Споразумението за изплащане на България на 14,3 милиона долара е било подписано миналия четвъртък, на 19 юли, в София от вицепремиера и министър на финансите Симеон Дянков и посланика на Алжир в България Ахмед Буташ. 

Н.П. посланикът на Алжир в София Ахмед Буташ подписал на 19 юли споразумението за окончателно изплащане на 14,3 милиона долара на България. 

Според договора цялата сума ще бъде платена еднократно с банков превод до 19 август. С това се финализират всички задължения на алжирската страна към България, които висят от десетилетия насам.

Преди 2 г. кабинетът “Борисов” обяви, че изготвя специален план за събиране на стари задължения от различни страни в Близкия изток и Африка.

Тогава новото ръководство на финансовото министерство обвини предходното правителство, че водело преговори на тъмно и не обявявало параметрите на сделките и парите, които прибира по договорите за разплащане с различни страни.

Коментарите бяха направени по време на посещението на премиера Бойко Борисов в Сирия след срещата му с президента Башар Асад. Водената от Борисов делегация в Дамаск, която включваше министрите Симеон Дянков, Николай Младенов и Трайчо Трайков, подписа споразумение за изплащане на 17 млн. долара в рамките на месец. Освен с връщането на парите тогава премиерът и министрите се похвалиха, че са се договорили с Башар Асад наши фирми да участват в строежа на метрото в Дамаск, магистрали и молове в Сирия.

=========================
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Германското чудо стана модел за Америка

В САЩ признават, че предимствата на най-мощната европейска икономика са промишлеността, средният и малкият бизнес, инвестирането в работниците и науката

Томас Шулц, сп. "Шпигел"

	

	СНИМКА: www.mlive.com

В Америка внимателно слушат какво казва Стивън Ратнър, който бе икономически съветник на бившия президент Бил Клинтън, но сега управлява милиардите на нюйоркския кмет Майкъл Блумбърг, защото умее да умножава парите. А Ратнър казва, че Германия е "ясен модел за нас или за която и да е друга страна", а нейната интелигентна индустриална политика също заслужава да бъде следвана от американците.


Входът на неокласическата сграда в източната част на Ню Йорк не говори нищо за нейния обитател. Вътре обаче може да се види тъмно дърво, мрамор и ценни картини. Оттук Стивън Ратнър управлява личното богатство на Майкъл Блумбърг. Кметът на Ню Йорк му е поверил милиардите си, защото Ратнър е от тези хора, които умеят да умножават парите. Хората във Вашингтон слушат какво казва икономическият съветник на бившия президент Бил Клинтън, за да потръгнат нещата със стагниращата част на американската икономика. А Ратнър казва: "Германия е моделът за Съединените щати."

Моделът за него е германската идея "Курцарбайт" (Kurzarbeit) - програма за "съкратено работно време", която германското правителство използва по време на кризата, за да избегне масовите съкращения. 
То насърчаваше компаниите да намалят работното време, като обезщетяваше част от намалените заплати и самите печалби. Ратнър смята също, че обучението на квалифицирани работници в Германия е "ясен модел за нас или за която и да е друга страна", а нейната интелигентна индустриална политика също заслужава да бъде следвана от американците. Освен това той изрично похвали творческия подход на германската "Програма 2010" за болезнени и непопулярни реформи на социалната система и пазара на труда, както и постиженията на Герхард Шрьодер - канцлера, който бе извършил тези реформи през 1998 и 2005 г. Според него именно Шрьодер е насочил Германия в правилна посока, така че "една развита страна да остане конкурентна в един свят, където се появяват нови икономически гиганти като Китай, Индия и други." Американското сп."Тайм" пише, че значителна част от германските икономически и социални реформи са били "далновидни", а чрез тях германските фирми са изковали "най-конкурентоспособния индустриален сектор за всяка напреднала икономика". В."Ню Йорк Таймс" пък констатира: "През последните няколко години германската икономика е едно от чудесата на света."

Докакто Америка стене от последиците на финансовата криза и рецесията, германската икономика продължава с пълна пара напред. Ако Америка има търговски дефицит от 423 млрд. евро, Германия се радва на търговски излишък от 120 млрд. евро. "Американците, включително и политиците, проявяват все по-голям интерес към реформите в Германия и постигнатото от нея през последните 10 години", казва икономистът Майкъл Спенс, носител на Нобелова награда за икономика през 2001 г. "Трябва да бъдем повече като Германия", съгласява се Джефри Имълт, изпълнителният директор на "Дженеръл електрик". Преди финансова криза американците са считали машиностроенето, химията и тежката индустрия - все области, в които немците са традиционно силни, за вчерашния ден на икономиката. От началото на 80-те години на миналия век Америка е загубила средно по 200 000 работни места годишно в промишлеността, а днес заетите в американските заводи са малко под 9% от работещите американци. Делът на производство от брутния вътрешен продукт (БВП) е паднал до около 12%, докато същата цифра за Германия е 26 на сто. Вместо това все по-голяма сила и значение е придобивал секторът на услугите и особено финансовата сфера. Понякога финансовият сектор е достигал 40% от всички бизнес приходи в САЩ. Всичко това се промени с настъпването на кризата през 2008 г. 
Преди две години Пол Волкер, тогавашният ръководител на екипа от икономически съветници на американския президент Барак Обама, каза: "Иска ми се да бяхме имали по-малко финансисти 
и повече инженери". Търсейки причините за германския успех, американците се натъкват "Мителщанд" (Mittelstand) - малки и средни фирми, представляващи основния дял от производствената база на Германия и функциониращи различно от американските им партньори, които често играят на фондовата борса. Това са "семейни фирми, те имат много по-дългосрочен хоризонт, не се притесняват за печалбите през следващото тримесечие, собствеността им е стабилна и в резултат имат конкурентни предимства", казва Стивън Ратнър, който за първи път се запознава със структурата на германската икономика, след като инвестира в частния телевизионен оператор ProSiebenSat.1. "Тези компании се фокусират върху производството на високотехнологични стоки, които нововъзникващите пазари не могат лесно да възпроизведат", добавя икономистът. 

Нобелистът Майкъл Спенс, който преподава в Нюйоркския университет, смята, че Германия е доста успешен пример с пазара на труда, социалната реформа и правилната индустриална политика. Според него "Америка ще трябва да мине през подобен процес." Особено внимание се обръща върху системата за техническо обучение в Германия. Относно техническото и научно обучение и уважението към инженерните и технически професии ФРГ трябва да послужи като модел за американците, убеден е Стивън Ратнър. САЩ нямат еквивалент на германската система за обучение, на програмите й за преквалификация или продължаване на образованието. В резултат на това въпреки високата безработица все още липсват квалифицирани работници в производствената сфера. Англосаксонските акционери възприемат германската склонност за осигуряване на работни места в трудни времена като недостатък от конкурентна гледна точка. Поради тази причина икономическият спад в САЩ води до по-бързо и по-драстично съкращаване на работни места, отколкото в Германия. 

Барак Обама възнамерява да промени това състояние на нещата - с държавна финансова подкрепа. В тазгодишната си реч "За състоянието на Съюза" той надълго говореше за фабрика за газови турбини в Северна Каролина, която може да служи като образец как да сe дадат на американците "умения, които директно ще ги доведат до получаване на работа". Eдна компания "създаде партньорство със Сентръл Пидмънт къмюнити колидж" и му помогна да се организират курсове по обучение в роботика и лазерна техника" (колежът е в щата Калифорния - бел. ред). Програмата получи подкрепа и от правителството. Компанията обаче, която стоеше зад газовата турбина и партньорството, бе германският гигант "Сименс". Тя бе наела 30 души да търсят работници, които са й необходими за изпълнението на дългосрочното й налагане на американския пазар. Само че тази работа не се оказа лесна. "Има недостиг на работници с необходимите умения", заяви пред в."Файненшъл таймс" Ерик Шпигел, главен изпълнителен директор на "Сименс" в САЩ.

Предвид тези обстоятелства американците трябва също да отделят специално внимание на германската идея "Курцарбайт", която помага на компаниите да задържат квалифицирани работници в тежки икономически времена. Според Стивън Ратнър трябва да се гарантира, че последиците от икономическия спад не трябва да се поемат само от работещите. Правителството и компаниите също трябва да поемат тежестта. Той обаче признава, че в Америка липсва нагласа за подобно съгласие. Икономистът Майкъл Спенс също смята, че в германската система "Курцарбайт" има много смисъл. Според него работната сила трябва да се възприема като нещо повече от стока. "Човешкият капитал е наистина скъпоценен и трябва да бъде подкрепян", счита той. 

Въпреки това малко вероятно е подобна програма да бъде въведена скоро в САЩ. При сегашния политически климат всичко, свързано с финансова помощ от правителство, се смята за табу. При тези обстоятелства малко вероятно е САЩ да последват това, което експертите виждат като още едно предимство на германската икономическа система - силна държавна подкрепа за научните изследвания. Като процент от брутния вътрешен продукт (БВП) Германия инвестира днес 20 пъти повече от САЩ в научните разработки, свързани с малкия и средния бизнес, казва Роб Аткинсън, ръководител на Фондацията за информационни технологии и нововъведения, която е водеща изследователска организация, базирана във Вашингтон. "Америка трябва да се учи от Германия, докато не е станало късно", предупреди неотдавна Аткинсън в сайта на Си Ен Ен. "Германия е свикнала да мисли дългосрочно, а не само за следващото тримесечие. Това обяснява защо тя излезе от рецесията в относително стабилна икономическа форма, готова е да продължи създаването на нови работни места и да засилва конкуренцията", допълва той. 
"Фраунхофлер сосайъти" е германска институция, която често получава хвалби от американците. Тя се състои от 60 изследователски института, а годишният й бюджет за проучвания е 1.8 млрд. евро. Само че тя частично се финансира от държавата. В Америка се чуват и критики към германския модел. Според някои цената на германския успех в износа е застоят на заплатите. Други казват, че растежът през последните години може да се дължи предимно на относителната слабост на еврото. Майкъл Спенс също разглежда слабостта на еврото като предимство, но в по-малка степен. "Не бих отхвърлил аргумента за курса на валутата, но той се съчетава с реформите. Без предприетите реформи Германия щеше да се движи по много различна траектория", убеден е той. 

	

	Американски специалисти оглеждат отделни елементи от турбините и генератори, които германският концерн "Сименс" започна да произвежда в град Шарлоте, щата Северна Каролина. Концернът вложи $350 млн. (227 млн. евро) в завода и създаде 700 нови работни места.


==========================
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Навлизане на международни пазари

Всяка фирма, участваща в международния бизнес трябва да разработи алтернативи за навлизане на международния пазар. За този избор тя рационализира бизнес решението си въз основа на състоянието си и конкретните международни пазарни условия. Ето и някои основни подходи за навлизане на международни пазари.

1. Пряк /директен подход. Дава възможност на производителя сам да осигури преминаването на границите, използвайки собствени дистрибуторски канали. Той може да създаде капиталови бизнес единици под формата на нови фирми или дъщерни предприятия.
2. Непряк /индиректен подход/. Този подход предполага използване на посредници и се явява преходен етап от вътрешния към експортния маркетинг. Използването му е ефективно при наличието на опит на посредниците, дългогодишни отношения с производителя и гарантирани ниски разходи за последния.

Директни форми
Ако целта на фирмата е да заеме лидерски позиции тя ще избере директен подход. Фирма, която иска да има по-голям контрол върху своите международни маркетингови дейности по елементи на маркетинговия микс, също ще предпочете директна форма. Начин да се избегнат колебанията във валутния курс е изборът на директен пазарен вход чрез производство в страната домакин. Формите на директен вход са: агенти, дистрибутори, задгранични филиали, производство и монтаж зад граница. Най-често срещаните методи на задгранична продажба са чрез агент или дистрибутор. Изборът зависи от продукта на фирмата, пазара и маркетинговата стратегия.

1. Агент
Агентът е отделно лице или организация, която оперира от името на възложител за осъществяването на договорни отношения с трета страна, на която продуктите или услугите могат да бъдат продадени. Това означава, че той действа като посредник между производителя и потребителя. Той не притежава стоките, с които оперира, не ги съхранява, не поема отговорност за кредитен риск, не е ангажиран с промоцията им. Агентът може само да разпространяват каталози и ценови листи на продуктите на фирмата производител. За дейността си агентите получават комисионна, която зависи от големината на транзакцията. Практиката е няколко агента да работят за няколко възложителя, като предлагат компактен комплект от продукти, като продуктите не трябва да се конкурират.

Видове агенти, които са най-важни за международния маркетинг:
- Комисионен агент. Той не съхранява стоките, а дава поръчките на възложителя, който ги доставя директно на потребителя. Използват се при индустриални продукти, както и за пазари с периодични и ограничени поръчки.
- Агент, обслужващ следпродажбен сервиз. Този агент въвежда продуктите на пазара и поема изпълнението на гаранциите на производителя. Използва се при технически продукти. Той осигуряват сервиза след продажбите и необходимите ремонти, като потребителя заплаща на тях. 
- Стоков агент. Той съхранява запасите от стоки и действа като търговец на едро на чуждестранния пазар и възложител. Агентът не притежава правото на собственост върху стоките, а получава комисионна за продажбите плюс фиксирана сума, която покрива разноските по съхранението и обслужването на съоръженията. 
- Del credere агент. Поема кредитния риск, ангажимента да се плати на възложителя, в случай на неустойки от страна на потребителя. Работи на комисионен процент.
Предимствата при ползването на агент се изразяват в това, че той може да осигури информация за пазара и за нови научни разработки. Агента е опитна фирма, която е запозната с международните пазари, с навиците и бизнеса, владее езика и познава експорта на страната. Той осигурява контакти и фирмата възложител получава неговия международен опит и познания.

2. Дистрибутори
Дистрибуторите са потребители, на които са дадени изключителни или преференциални права за покупка и продажба на специфичен пакет от продукти от фирмата производител или доставчик. Обикновено те притежават индивидуални права и оперират в специфични географски райони или пазари. Дистрибуторът е търговец на едро, чието възнаграждение се определя от разликата между покупната и продажната цена. Той се различава от агента в много аспекти: сключва договори за съхранение на стоката; има преференциални права и договорни отношения с производителя; извършва промоционална дейност; има обратна информация за пазара; извършва сервиз след продажба; прогнозира продажбите и мениджмънт на дистрибуцията. 
Предимствата на дистрибуторите са, че те познават пазара; поемат кредитни рискове; пазарния им успех зависи от продажбата на продуктите, което ги мотивира; могат да се използват няколко дистрибутора едновременно; дистрибуторите поемат по-голямата част от риска; постигат по-големи нива на продажбите от агентите.

3. Задгранични филиали
Фирмите с международна дейност може да предпочетат да използват собствените си ресурси и да установят задграничен регионален офис или маркетингов филиал. Необходимостта от използване на собствен персонал по продажбите е наложителна, когато няма подходящи агенти или е трудно да се намерят такива. Фирмата формира екип от свои кадри по продажбите, които изграждат имиджа на фирмата и получават незабавна обратна връзка за пазара.
Алтернативна възможност е установяването на задграничен регионален офис, като се използва местен персонал, обучен за нуждите на фирмата и неговото организационно поведение е следено от специалисти на фирмата. Често използван метод е купуването на местен агент от фирмата експортьор. Това формира добра база за обслужване, за ефективни комуникации и за добра конкурентна позиция. Предимство за фирмата е благосклонността на страната-домакин към регионалните офиси защото те използват местен персонал и създават работни места. Местния персонал може лесно да се справи възникнали проблеми, защото е запозната добре с политиката, практиката и законовите изисквания на собствената си страна.
Фирмата установява задграничен филиал, ако може да поддържа високо равнище на международната си дейност. Този метод осигурява място на пазар за усъвършенстване на маркетинга и продажбите. По този начин се получават някои данъчни облекчения и намаляване на митата, както и премахване на някои бариери за развитието на бизнеса.

4. Производства зад граница
Това е широко разпространен и практикуван начин за навлизане на чужд пазара. Основни фактори, определящи избора за започване на производства зад граница са политическата и икономическата обстановка в страната-домакин; равнищата на данъците и митата; транспортните разходи и контрола; равнището на заплащане на работната ръка. Често транспортните разходи са прекалено големи за да се извършва експортна дейност. Друго предимство на този метод е, че фирмата ще отговаря адекватно на местните нужди на пазара, отнасящи се до доставките, нивото на обслужване, продуктовата адаптация; обратната информация за пазара.

5. Монтаж зад граница
Процесът на монтаж включва последния етап от производството. Повечето от компонентите на продукта се произвеждат в страната на фирмата експортьор или други страни, преди да се транспортират до съответния международен пазар за окончателен монтаж. Монтажните операции могат да се приемат за форма на пазарен вход, намиращ се между индиректния експорт и чуждото производство. Това е процес, характеризиращ се с трудоемкост, а не с инвестиране. Използва се успешно когато е забранен вноса на готовия продукт. Митническите ставки могат да оскъпят продукта и да го направят неконкурентно способен. В този случай най-изгодно за фирмата е да превози компонентите на продукта до местния пазар, където те да бъдат сглобени. Крайният продукт се възприема като местен, което също спомага за успешната пазарна реализация. 

======================================
http://www.tbmagazine.net/statia/barierite-koito-tryabva-da-preskochim.html   31.07.2012

Бариерите, които трябва да прескочим

Калоян Кирилов ,  Управляващ съдружник в Синерджи Груп ООД 

За да успеем в бизнеса трябва да имаме ясни цели, които да постигаме. Да приемем, че тази първа стъпка е направена. Успели сте да си изградите ясна стратегия за развитие. Въпросът е, как да не се превърнете в един от онези 90%, които не успяват да приложат успешно своята стратегия. Съществуват четири основни бариери, които трябва да се преодолеят:

1. Бариера на визията
Когато говорим за магазин плод и зеленчук е лесно, защото там сте вие и още един-двама души. Т.е. почти всички са наясно как ще се изкарват пари. Какво правим обаче, когато имаме 200 човека във фирмата? Статистиката показва, че само 5% от служителите в една средна или голяма компания разбират стратегията на фирмата. Т.е. трябва много добре да разберете кои техни действия биха помогнали за постигането на устойчиво развитие на фирмата. Ако те не разбират същността как компанията може да печели пари, как бихте очаквали от тях да вземат правилни решения във всяка една ситуация, която възниква ежедневно. Ето защо от съществено значение е не само висшия мениджмънт да е наясно със стратегията на фирмата, а всеки един служител. Той трябва да осъзнае как точно лично би допринесъл за устойчивото и развитие. Няма нужда от някакви помпозни дефиниции. Съвсем обикновени примери от рода на плод и зеленчук вършат чудесна работа.

2. Бариера на хората 
Само 25% от мениджърите имат стимули, които са обвързани с изпълнението на стратегията. В повечето случаи, мениджърите получават предимно финансови стимули, обвързани с постигането на конкретни финансови цели. Било то продажби на отдела, печалба на фирмата, брой клиенти за периода и.т.н. Проблемът е, че в повечето случаи това са краткосрочни цели и в тяхното преследване много често хората са принудени да вземат решения, които са добри за тазгодишната печалба (и съответно личния бонус), но не са издържани и планирани за дългосрочното развитие на фирмата.

3. Мениджърска бариера
Около 85% от висшите мениджъри отделят по-малко от един час седмично за дискутиране на стратегията. Хората приемат изграждането на фирмената стратегия като еднократен акт. 
„Отделихме достатъчно време на този въпрос. Наехме добри консултанти и накрая след няколко месечен труд имаме добра фирмена стратегия. Сега вече можем да се концентрираме на важните оперативни неща, защото те носят ежедневните приходи и печалби на фирмата”. 
За съжаление това е доста често срещано отношение и е основна причина за неуспеха на фирмената стратегия. Не може стратегията н компанията да се разглежда като някакъв формален акт. „Написали сме го на сайта на фирмата, защото всички го имат и ние трябва да го имаме”. Отделен е въпросът, че бизнес средата е динамична и това, което е изглеждало като ясно стратегическо предимство за фирмата преди шест месеца, вече може изобщо да не е така. Това е един от най-важните аспекти и мениджърите би трябвало да му отделят достатъчно от своето време, както отделят на чисто оперативни проблеми като например на счупения камион или че доставчик „Х” не е платил навреме.

4. Ресурсната бариера 
Около 60% от фирмите не обвързват своя бюджет със стратегията си. Няма как една компания да изгради своята стратегия около производството на високотехнологични продукти и когато дойде кризата едно от звената с най-орязан бюджет да бъде R&D отдела (научно-развойна дейност). Защото в кризисни моменти първо трябва да има пари за данъци, за банки, за заплати, а пък останалите неща може да са важни, но в по-дългосрочен план. Сега не им е времето. Сега приоритетно трябва да платим лихвите и данъците. Това е добре, но после започваме да се питаме защо след няколко години се оказва, че конкурентите ни имат по-добри продукти и кризата при нас не свършва?

В крайна сметка никой не омаловажава сериозността на текущите проблеми и разходи. Все пак в началото на месеца трябва да платим заплатите, но ако една фирма няма ясни цели (къде точно иска да бъде след 3 години) и няма фирмена стратегия за постигането на тези цели (как точно да изпълним тези цели), то кризата при нея би продължила доста по-дълго време. Това не са лесни задачи за решаване, но ако човек се замисли колко са в процентно съотношение фирмите (от всички регистрирани фирми в дадена държава или град), които имат дългогодишен устойчив растеж, очевидно не са много.
Въпросът е искате ли и вашата компания да бъде сред тях или ще разчитате на конюктюрни обстоятелства за да правите пари или да просто да оцелявате?

=========================================

http://money.bg/news/id_737486601/Виждаме_40_вероятност_от_истинска_двойна_рецесия_в_Еврозоната_през_2013г_посочи_агенция_SPoors   30.07.2012

"Виждаме 40% вероятност от истинска двойна рецесия в Еврозоната през 2013г.", посочи агенция S&Poor's
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В последен свой анализ, кредитната агенция S&Poor's отбеляза, че последните икономически индикатори предполагат, че повечето икономики в Европа продължават да се придвижват към рецесия и че основните страни от съюза също стават нарасващо негативно повлияни от кризата. Известна част от слабостта може да бъде отдадена на слабото глобално развитие на търговията, тъй като търсенето от т.н. развиващи се пазари се възстановява само бавно. Но ключовите сили за спада на икономиката в Европа са основни вътрешни, се посочва в днешния анализ на S&Poor's.

S&Proor's обяви, че понижава своята прогноза за БВП на Еврозоната за 2012г. до спад с -0.6% г./г. (спрямо предишна прогноза за нулев растеж) и за 2013г. до растеж от едва +0.4%г./г. (спрямо предишна прогноза за растеж от +1%г./г.).

Агенцията понижи своите прогнози за БВП на Франция за 2012г. до едва +0.3%г./г. (от +0.5%) и за 2013г. до +0.7%г./г .растеж (от +1%), за Испания до спад на БВП от -1.7%г./г. за 2012г. и до -0.6% г./г. за 2013г.

S&Poor's каза, че прогнозира растеж на БВП на UK за 2012г. от +0.3% г./г. , но подчерта, че последните предварителни много по-слаби от очакваните данни за БВП през Q2 на годината правят тази прогноза на агенцията доста несигурна.

"Ние също така виждаме около 40% вероятност европейските икономики да изпаднат в истински сериозна двойна рецесия през 2013г., особено ако т.н. твърдо приземяване на някои от развиващите се икономики забави допълнително глобалната търговия, ако някои от големите страни/икономики от Еврозоната загуби достъпа до капиталовите пазари (бел.р. Вероятно визирайки Испания или Италия?), или ако съкращаването на потребителското търсене е по-ясно изразено", се казва в последния анализ на S&Poor's, представен днес от главния икономист на крeдитната агенция за EMEA Жан-Мишел Сикс.

Процесът на деливъридж, който е в сила в европейския публичен, в банковия сектор и в домакинствата ще ограничи икономическия растеж в Европа, се посочва в доклада на S&Poor's. "Този деливъридж процес достигна до различен стадий в различните сектори и в различните европейски страни, но в общ план ние очакваме, че ще отнеме няколко години за да завърши", посочи Сикс от S&Poor's. "Това повишава вероятността, че 2013г. ще се окаже в най-добрия случай още една много слаба година за икономическия растеж в региона", се казва в доклада на кредитната агенция S&Poor's.
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 http://money.bg/news/id_1946097785/Световната_банка_е_притеснена_                 30.07.2012

Световната банка е притеснена от увеличаващите се цени на храните 

Световната банка е готова да помогне на правителствата по света да се справят с нарастващите цени на зърнените храни, съобщава днес на сайта си финансовата организация.

„Не можем да позволим краткосрочни скокове на цените на храните да имат вредни дългосрочни последствия за най-бедните и уязвимите по света, подчертава в цитираното изявление на президента на Световната банка Джим Йон Ким.

Банката и партньорите й следят ситуацията отблизо, така че да помогнат на държавите да приложат политики, които да помогнат на жителите им да се справят по-добре, допълва той.

Цените на житото скочиха с над 50 процента, а тези на царевицата - с над 40 на сто от средата на юни, се припомня в публикуваното на сайта на СБ изявление.

Междувременно сухото време в САЩ, Русия, Украйна и Казахстан, изключително влажното време в Европа и недостатъчните дъждове в Индия увеличиха притесненията за тазгодишната реколта.

В същото време цените на соята, която се използва масово за храна на добитък, също се покачиха с почти 30 процента за последните два месеца.
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